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АЛГОРИФМИЗАЦИЯ РЕШЕНИЙ 
ПРОБЛЕМ БУХГАЛТЕРСКОГО 

УЧЁТА 

ALGORITHMIC SOLUTIONS OF 
FUNCTION (MISSION) 

ACCOUNTING  

 

д.е.н., доцент, в.о. ректора Вищого 
навчального закладу «Міжнародний 

технологічний університет 
«Миколаївська політехніка» 

д.е.н., доцент, професор кафедри, 
Харківський національний технічний 

університет сільського 
господарства ім. Петра Василенка 

TKACHENKO Serhii Anatoliiovych – Doctor of Economics, Associate Professor, Acting Rector of the Higher Educational 
Institution «International Technology University "Mykolaiv Polytechnic"» 

POTYSHNIAK Olena Mykolaivna – Doctor of Economics, Associate Professor, Professor of the Department, Kharkiv National 
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Доказано, что в результате прохождения цикла учебной дисциплины и изучения изданных учебников и учебных пособий 
соискатели образовательной степени должны осознать: элементы метода алгорифмизации решений производственно-
хозяйственных и экономико-сбытовых дилемм на машинах электронных цифровых; элементы метода использования офи-
циальных языков в алгорифмизации и кодировании альтернатив подсистемы бухгалтерского производственно-хозяйственного 
учёта в производственно-экономической деятельности. Резонно, раскрытый академический, эмпирический и лабораторский 
материал должен быть иллюстрирован решениями конкретных задач в отраслях промышленности национальной хозяйст-
венной теории (строя).  

*   *   * 
Аргументовано значення курсу навчальної дисципліни «Інформаційні системи і технології в обліку» для здобувачів 

освітнього ступеня спеціальності 071 Облік і оподаткування, який є нормативним у циклі навчальних дисциплін про-
фесійної підготовки за фахом та забезпечує цільову підготовку здобувачів освітнього ступеня у оволодінні елементами 
методу складання алгорифмів й пакетів для економічно ефективного виконання обчислювальних робіт на електронних 
цифрових машинах. Обґрунтовано, що винятковою якістю курсу навчальної дисципліни є складність досліджуваного матеріалу в 
умовах відносно малої кількості аудиторного лекційного часу, практичних і лабораторних робіт, а також специфіки 
застосування електронних цифрових машин у галузях промисловості країни. Тому, у проведених дослідженнях необхідно 
розглядати лише ключові питання, розуміння яких забезпечує передумови для успішної додаткової самостійної роботи за 
рекомендованим списком основних та допоміжних використаних літературних джерел. Водночас слід мати на увазі, що 
більшість розробок, присвячених елементам методу алгорифмізації та кодування на машинах електронних цифрових, є 
підручниками та навчальними посібниками для спеціальних інженерних вищих навчальних закладів. Тому, при їх використанні 
необхідно проявляти наполегливість й орієнтуватися на обов'язкові вимоги освітньої програми курсу навчальної дисципліни. 
Доведено, що у результаті проходження циклу навчальної дисципліни і вивчення виданих підручників та навчальних посібників 
здобувачі освітнього ступеня (студенти) повинні усвідомити: елементи методу алгорифмізації рішень виробничо-госпо-
дарських і економіко-збутових дилем на електронних цифрових машинах; елементи методу використання офіційних мов у 
алгорифмізації та кодуванні альтернатив підсистеми бухгалтерського виробничо-господарського обліку у виробничо-
економічної діяльності. Резонно, що розкритий академічний, емпіричний і лабораторний матеріал повинен бути ілюстрований 
рішеннями конкретних завдань (питань) у галузях промисловості національної господарської конструкції (концепції).  

*   *   * 
The course value of the discipline "Information Systems and Technologies in Accounting" for applicants of the educational 

degree of specialty 071 Accounting and Taxation, which is normative in the cycle of educational disciplines of vocational training in 
the specialty and provides targeted training for applicants of the educational degree in mastering the elements of the method of 
developing algorithms and packages for cost-effective implementation of computing work on electronic digital machines. It is 
substantiated that the exceptional quality of the course of the academic discipline is the complexity of the material being studied in 
conditions of a relatively small amount of lecture time, practical and laboratory work, as well as the specifics of using electronic 
digital machines in the country's industries. Therefore, in the conducted research it is necessary to consider only the key issues, 
understanding of which provides the prerequisites for the success of additional independent work on the recommended list of the 
main and auxiliary references used. It should be borne in mind that most of the developments devoted to the elements of the 
algorithmization method and coding on electronic digital machines are textbooks and teaching aids for special engineering higher 
educational institutions. Therefore, when using them, it is necessary to show perseverance and focus on the mandatory requirements 
of the educational program of the course. It has been proven that as a result of going through a cycle of academic discipline and 
studying published textbooks and teaching aids, applicants of an educational degree should realize: the elements of the 
algorithmization method for making production-economic and economic-marketing dilemmas on electronic digital machines; 
elements of the method of using official languages in the algorithmization and coding of alternatives to the subsystem of accounting 
production and economic accounting in production and economic activity. Reasonably disclosed (expounded) academic (theoretical) 
empirical (practical) and the labs (lab) the material must be illustrated by solving specific problems in industries of national 
economic (economic) structure (system) of the country etc. 

Ключевые слова: алгорифмизация, бухгалтерский учёт, задача, решение 
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ВСТУПЛЕНИЕ 
Повышение качества (совершенствование) элементов 

метода системы стратегического управления промыш-
ленностью Украины предполагает 3 (три) ключевых 
направления поступательного движения (развития): ин-
тенсификация (усиление) проводимых научно-практи-
ческих исследований посвящённых проблемам системы 
стратегического управления специального назначения; 
модернизация (совершенствование) эмпирической (прак-
тической) деятельности системы стратегического уп-
равления специального назначения путём внедрения 
итоговых результатов проведённых научно-практических 
исследований; підготовка (обучение) производственно-
хозяйственных кадров на основе новейших прогрес-
сивных информационных данных учения (науки).  

Придерживаясь доминирующих точек зрения, изло-
женных в трудах видных исследователей-экономистов 
[1-8], невозможно не согласиться с утверждением, что 
одним из образцовых направлений развития рациона-
лизации (совершенствования) промышленности является 
создание функционально развитых систем стратеги-
ческого управления специального назначения, бази-
рующихся на использовании современных электрон-
ных вычислительных (электронных цифровых) машин 
для обработки управленческой информации (данных) 
и обеспечения возможности принятия оптимальных пла-
новых решений на основе применения экономико-мате-
матических элементов метода в промышленности. На 
необходимость широкого применения электронных циф-
ровых машин (средств вычислительной техники) ука-
зывают решения Национальной академии наук Украины 
«Национальная парадигма устойчивого развития Ук-
раины» [9], материалы Парламентских слушаний в 
Верховной Раде Украины от 17 июня 2009 г. «Стра-
тегия инновационного развития Украины на 2010-
2020 годы в условиях глобализационных вызовов» [10] 
и Указ Президента Украины от 12 января 2015 г. 
№5/2015. О «Стратегии устойчивого развития «Украина-
2020» [11].  

ЦЕЛЬ РАБОТЫ 
Исследование посвящено некоторым узловым альтер-

нативам (вопросам) алгоритмизации решения целей 
(задач) подсистемы (функции) бухгалтерского произ-
водственно-хозяйственного учётно-экономического га-
рантирования.  

МЕТОДЫ ИССЛЕДОВАНИЯ  
Теоретико-методологическим базисом статьи выс-

тупает диалектический элемент метода и основные 
положения теории (доктрины) функционально развитых 
систем политической (стратегической) координации 
(управления) специального назначения, подсистемы 
(функции) механизма учётно-экономического инстру-
ментария (модели бухгалтерского учёта). В процессе 
полного (интегрированного) исследования использо-
вались такие методы: абстрактно-логический (для 
теоретико-методологического обобщения и формули-
ровки дедукций (заключений)) монографический (при 

исследовании теоретико-методологических идей (мыслей) 
функционально развитых систем поведенческого (стра-
тегического) регулирования (квестуры) особенного (спе-
циального) назначения, подсистемы (функции) бухгал-
терского учёта (системы (плана) механизма учётно-
экономического инструментария)).  

РЕЗУЛЬТАТЫ  
Применение в отраслях промышленности националь-

ной экономической системы страны машин электрон-
ных цифровых (средств вычислительной техники) пре-
доставляет следующий набор ключевых внутренних 
резервов (возможностей):  

I. Воспитывать (совершенствовать) конструкцию 
(структуру) организационного обеспечения системы 
стратегического управления специального назначения 
отраслью промышленности национальной хозяйственной 
(экономической) композиции (системы) страны.  

II. Исправлять (совершенствовать) систему регу-
лирования сбора и обработки первичной производственно-
хозяйственной, экономической и административной 
(управленческой) информации (данных).  

III. Принимать оптимальные плановые и управлен-
ческие решения.  

IV. Своевременно выдавать на каждый уровень 
системы стратегического менеджмента специального 
назначения достоверную информацию (данные), не-
обходимую для принятия правильных (рациональных) 
управленческих решений.  

V. Совершенствовать (упражнять) подсистему (функ-
цию) бухгалтерского производственно-хозяйственного 
учёта (бухгалтерского финансового и налогового, 
внутрихозяйственного (управленческого), оперативно-
технического, статистического и многих др.).  

VI. Улучшать (развивать) элементы метода прог-
нозирования, планирования и концепции (системы) 
стратегического управления специального назначения, 
используемых нормативов, критериев оценки экономи-
ческой эффективности.  

В результате обширного внедрения функционально 
развитых систем стратегического управления специ-
ального назначения промышленностью существенно 
повышается хозяйственная (экономическая) эффектив-
ность (продуктивность) функционирования производ-
ственных предприятий и научных объединений вслед-
ствие:  

I. В значительной степени более существенного, 
образцового (наилучшего) изучения и прогнозирова-
ния потребительского спроса населения страны на 
готовую продукцию, товары, работы и услуги.  

II. Высвобождения ресурсов (средств), вложенных 
в производственные ресурсы (запасы).  

IIІ. Значительно большего, идеального (наилучшего) 
удовлетворения потребительского спроса, что приво-
дит к увеличению объёма и темпов интенсификации 
розничного товарообращения.  

IV. Общественного (социального) экономического 
эффекта (коэффициента полезного действия) за счёт 
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сокращения времени у покупателей готовой продук-
ции, товаров, работ и услуг и многое другое.  

V. Создания приемлемых (оптимальных) средств 
и схем взаимодействия поставщиков и потребителей 
готовой продукции, товаров, работ и услуг, что сни-
жает уровень транспортно-заготовительных расходов 
в составе трат (издержек) обращения.  

Указанными обстоятельствами обусловлено зна-
чение курса учебной дисциплины «Информационные 
системы и технологии в учёте» для соискателей обра-
зовательной степени (студентов) специальности 071 
Учёт и налогообложение, который является норматив-
ным (базовым) в цикле учебных дисциплин профессио-
нальной подготовки по специальности и обеспечи-
вает целевую подготовку соискателей образователь-
ной степени (студентов) в овладении элементами ме-
тода составления алгорифмов (алгоритмов) и пакетов 
(программ) для экономически эффективного выполне-
ния вычислительных работ на машинах электронных 
цифровых и др.  

Исключительным качеством (особенностью) курса 
учебной дисциплины является сложность изучаемого 
материала в условиях относительно малого количества 
аудиторного лекционного времени, практических и 
лабораторных работ, а также специфики применения 
электронных цифровых машин (вычислительной тех-
ники) в отраслях промышленности страны. Поэтому, 
в проводимых исследованиях необходимо рассматри-
вать лишь ключевые вопросы, понимание которых обес-
печивает предпосылки для успешней дополнительной 
самостоятельной работы по рекомендуемому списку 
основных и вспомогательных использованных лите-
ратурных источников. При этом следует иметь в виду, 
что большинство разработок (исследований), посвя-
щённых элементам метода алгорифмизации (алгорит-
мизации) и кодированию (программированию) на ма-
шинах электронных цифровых, являются учебниками 
и учебными пособиями для специальных инженерных 
(технических) высших учебных заведений. Поэтому, 
при их использовании необходимо проявлять настой-
чивость и ориентироваться на обязательные требо-
вания (запрос) образовательной программы курса 
учебной дисциплины.  

ВЫВОДЫ 
В результате прохождения цикла (курса) учебной дис-

циплины и изучения изданных учебников и учебных 
пособий соискатели образовательной степени (студенты) 
должны осознать:  

I. Элементы метода алгорифмизации (алгоритмизации) 
решений производственно-хозяйственных и экономико-
сбытовых дилемм (задач) на электронных цифровых машинах.  

II. Элементы метода использования официальных (фор-
мальных) языков в алгорифмизации (алгоритмизации) и 
кодировании (программировании) задач (альтернатив) под-
системы (функции) бухгалтерского производственно-хо-
зяйственного учёта в производственно-экономическом 
функционировании. Раскрытый (изложенный) академи-
ческий (теоретический), эмпирический (практический) и 
лабораторский (лабораторный) материал должен быть ил-
люстрирован решениями конкретных задач в отраслях 
промышленности национальной хозяйственной (эконо-
мической) конструкции (системы) страны.  
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У статті розглянуті теоретичні аспекти моделювання як методу наукового пізнання, визначено його види та особи-
вості застосування у практиці судово-економічних експертиз. Обґрунтовано необхідність затвердження методики вико-
ристання методу моделювання при виконанні експертних досліджень. Визначено питання, дослідження яких може здійс-
нюватися шляхом застосування прийомів і способів математичного та інформаційного моделювання. Розроблено алго-
ритм використання методу моделювання при виконанні судово-економічної експертизи з питань визначення сукупної вар-
тості кредиту та реальної річної процентної ставки.  

*   *   * 

В статье рассмотрены теоретические аспекты моделирования как метода научного познания, определены его виды и 
особенности применения в практике судебно-экономических экспертиз. Обоснована необходимость утверждения мето-
дики использования метода моделирования при выполнении экспертных исследований. Определены вопросы, исследование 
которых может осуществляться путем применения приемов и способов математического и информационного моде-
лирования. Разработан алгоритм использования метода моделирования при выполнении судебно-экономической экспер-
тизы по вопросам определения совокупной стоимости кредита и реальной годовой процентной ставки. 

*   *   * 

Introduction. Forensic economic examination serves as a procedural form of research, which is carried out at the expense of 
special knowledge in various branches of the economy and solves a wide range of issues arising during the pre-trial investigation or 
trial of economic offenses. The peculiarity of certain economic violations in Ukraine is their veiled character, since in the course of 
their commission legal economic institutions (rules, principles, norms of economic activity, etc.) are used, which makes it difficult to 
carry out economic examinations with using of traditional methods of research. This leads to the need to improve the existing and 
development of new methodics and methods of expert research to provide justice with an independent, qualified expert assessment 
based on the advanced achievements of science and technology.  

Purpose. The purpose of the work is to provide a theoretical substantiation and elaboration of the algorithm for applying the 
simulation method in the performance of certain types of forensic economic examinations, which will allow to establish an objective 
truth on the basis of pre-trial proceedings and, in the future, to make a fair judicial decision.  

Results. According to the results of the research, the necessity to approve the methodic of applying the simulation method in the 
course of the forensic economic examination was established. Methods of mathematical and informational modeling can be used in 
solving the set of forensic economic examination tasks related to: setting the size of the real annual interest rate and the total cost of 
the loan for the borrower, calculating the real value of the share of property of the companies, determining the initial value of stocks, 
definition lost profits due to failure by the party to fulfill the terms of the contract or improper performance of contractual 
obligations, definition of insolvency of the debtor to based on financial reporting data.  

Conclusion. The necessity of the approval of the methodic of using the modeling method for expert research is substantiated. The 
questions that can be studied by applying the methods of mathematical and information modeling are identified. An algorithm has 
been developed for using the modeling method when conducting forensic economic examinations of the issues of determining the 
total cost of a loan and the real annual interest rate. 
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ВСТУП 
Судово-економічна експертиза виступає процесу-

альною формою дослідження, яке здійснюється за ра-
хунок спеціальних знань у різних галузях економіки 
та вирішує широке коло питань, що виникають у ході 
досудового розслідування чи судового розгляду еко-
номічних правопорушень. Особливістю окремих еко-
номічних порушень в Україні є їх завуальований ха-

рактер, оскільки при їх вчиненні використовуються ле-
гальні економічні інститути (правила, принципи, нор-
ми економічної діяльності тощо), що суттєво усклад-
нює проведення економічних експертиз із застосува-
ння традиційних методів дослідження. Це призводить 
до необхідності вдосконалення існуючих та розробки 
нових методик і методів експертних досліджень для 
забезпечення правосуддя незалежною, кваліфікова-
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ною експертизою, що базується на передових досяг-
неннях науки і техніки.  

Велику увагу методам дослідження під час прове-
дення судової експертизи приділено в наукових робо-
тах Т.В. Авер'янової, Г.А. Атанесяна, Р.С. Белкіна, 
К.В. Капустника, В.Я. Колдіна, А.М. Ромашова, 
О.Р. Росинської, М.Я. Сегай, Я.І. Слободян, О.В. Хо-
мутенко, Б.М. Шавера, А.Р. Шляхова, М.Г. Щербаков-
ського та інших. Не применшуючи ролі їх досліджень, 
слід відмітити недостатність теоретичного та практич-
ного обґрунтування застосування методів моделювання 
при проведені окремих видів судово-економічних екс-
пертиз, тому і виникає необхідність проведення подаль-
ших досліджень цих питань.  

МЕТА РОБОТИ полягає у теоретичному обґрун-
туванні та розробці алгоритму застосування методу 
моделювання при виконанні окремих видів судово-еко-
номічних експертиз, що дозволить встановити об’єк-
тивну істину за матеріалами досудового провадження 
та, у подальшому, винести справедливе судове рішення.  

МЕТОДИ ДОСЛІДЖЕННЯ 
Методологічною та інформаційною основою ро-

боти стали наукові праці провідних вітчизняних уче-
них, практикуючих юристів та судових експертів-еко-
номістів, вітчизняні нормативно-правові акти. При про-
веденні дослідження використано загальнонаукові та 
спеціальні методи наукового пізнання. Зокрема, за ра-
хунок систематизації та узагальнення поглядів науков-
ців визначено сутність поняття «метод моделюван-
ня». За допомогою методу логічного узагальнення роз-
роблено алгоритм експертного дослідження сукупної 
вартості споживчого кредиту та реальної річної про-
центної ставки.  

РЕЗУЛЬТАТИ 
Як відомо, судово-економічні експертизи являють 

собою дослідження, що провадяться в установленому 
законом порядку на основі спеціальних знань у галузі 
економічної науки з метою виявлення фактичних да-
них про об’єкт дослідження на підставі наданої доку-
ментальної інформації. За результатами такого дослі-
дження складається висновок з питань, які є або будуть 
предметом судового розгляду. 

З метою виконання певного судово-експертного зав-
дання експертами застосовуються відповідні методики 
проведення судово-економічних експертиз, що предс-
тавляють собою «детально регламентовані програми 
вирішення експертної задачі (експертних задач), яка 
складається з послідовних практичних та розумових 
операцій, що спрямовані на пізнання властивостей і 
зв’язків досліджуваних об’єктів (матеріальних об’єктів, 
явищ, подій) та передбачають для цього застосування 
системи методів та засобів, а також правил при про-
веденні експертного дослідження» [1].  

Під методом розуміють сукупність прийомів або 
операцій практичного чи теоретичного пізнання; засіб 
досягнення мети, вирішення конкретного судово-екс-
пертного завдання. Методи за ступенем узагальнення 
поділяються на: загальнофілософські (сукупність прин-
ципів, що регулюють пізнавальну та практичну діяль-
ність в цілому); загальнонаукові (прийоми і операції 
за допомогою яких вирішуються окремі загально піз-

навальні завдання) та окремі (прийоми і операції, за 
допомогою яких вирішуються специфічні завдання кон-
кретної науки) [2, с. 232].  

Доцільно зазначити, що при проведені дослідження 
наданих документів судові експерти-економісти засто-
совують методи, які передбачені методикою «Методи, 
способи та прийоми, які використовуються при про-
веденні судово-економічних експертиз» за реєстрацій-
ним кодом 11.0.08. У числі рекомендованих до засто-
сування методів дослідження наведено і метод моде-
лювання. Однак, у методиці відсутній алгоритм його 
застосування, що обумовлює необхідність розробки 
методики по застосуванню цього методу при вико-
нанні окремих видів судово-економічної експертизи.  

Як метод наукового пізнання моделювання ви-
никло у зв’язку з необхідністю вирішувати такі задачі, 
які за певних причин не могли бути вирішені безносе-
редньо. Моделювання являє собою процес адекватного 
відображення найбільш істотних сторін досліджува-
ного об'єкта або явища з точністю, що необхідна для 
практичних потреб. Метод моделювання дозволяє от-
римати знання про об’єкт або явище, що досліджу-
ється не шляхом безпосереднього вивчення, а шляхом 
вивчення аналогічного явища на моделі. Цей метод 
можна представити як спеціальну дослідницьку про-
цедуру, де як об'єкт виступають моделі. Тобто, мо-
делювання є методом опосередкованого пізнання, вив-
чення об'єкта (оригіналу шляхом штучного створення 
й дослідження його аналога (моделі), що адекватно 
відображає оригінал принаймні з певних сторін, що 
цікавлять дослідника [3, с. 29].  

Необхідність та можливість застосування методу 
моделювання в експертній практиці виникає тоді, коли 
досліджувати реальний об’єкт з усією сукупністю його 
властивостей недоцільно, незручно або неможливо та 
у разі, коли у суду чи у слідства немає можливості за-
безпечити надання для проведення експертизи доку-
ментів у повному обсязі внаслідок їх відсутності, втрати 
чи пошкодження [4, с. 427]. Ми поділяємо цю думку 
та вважаємо за необхідне розглянути на практичних 
прикладах застосування методу моделювання при 
досліджені окремих об'єктів судово-економічних екс-
пертиз. Такими об’єктами можуть бути розрахунки 
окремих економічних показників, стосовно яких ставля-
ться питання при призначені експертиз, дані регістрів 
бухгалтерського та податкового обліку, фінансової та 
податкової звітності суб’єктів господарювання.  

У судово-експертній практиці можливе застосування 
різних видів моделювання: математичного та інфор-
маційного. Математичне моделювання – це наближе-
ний опис будь-якого класу явищ зовнішнього світу, 
виражений за допомогою математичної символіки, це 
потужний метод пізнання зовнішнього світу, а також 
прогнозування та управління [5, с. 30]. Такі моделі 
об'єкта або явища відтворюють його фізичні та гео-
метричні властивості. 

Під інформаційним моделюванням розуміється про-
цес побудови на підставі інформаційних джерел мо-
делі як своєрідного інструменту пізнання, котрий екс-
перт використовує для дослідження об’єкта-орігіналу 
[6, с. 281]. Інформаційні моделі містять опис об'єкта 
або процесу, в якому зазначені лише ті властивості, які 
важливі для розв'язування конкретного завдання, пос-
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тавленого перед експертом. 
Метод інформаційного моделювання базується на 

принципі аналогії і дозволяє вивчати об’єкт при кон-
кретних умовах із врахуванням нормативних вимог 
до об’єкту. Тому, на нашу думку, можливість застосу-
вання методу інформаційного моделювання при вико-
нанні економічних експертиз можливе лише за умови 
побудови моделі, що ґрунтується на принципах ін-
формаційної достатності та нормативного визначення 
основних параметрів (показників) об’єкта дослідження.  

Доцільно зазначити, що об’єктами судово-еконо-
мічної експертизи є інформація, яка міститься в пев-
них процесуальних матеріалах, первинних зведеннях, 
звітних бухгалтерських документах, установчих, ре-
єстраційних, договірних, фінансових, банківських, пла-
ново-економічних, статистичних, ревізійних, інвента-
ризаційних, митних, приватизаційних, податкових та ін. 
Тобто, ті носії інформації, що піддаються експертному 
дослідженню й за допомогою яких експерт пізнає 
обставини, які належать до предмету експертизи. 

Інформаційна модель – це аналог процесу, явища, 
що характеризує структуру та якісно-кількісні влас-
тивості об’єкта моделювання. Застосування методу 
інформаційного моделювання надає можливість, на-
самперед, отримання джерела інформації про існуючий 
об'єкт через модель і засіб її фіксації. Такий аналог 
подібний оригіналу, а відмінності не суттєві відпо-
відно умов конкретної пізнавальної задачі. Як правило, 
вибір експертом-економістом тієї чи іншої моделі, 
визначається можливостями суб’єктивного сприйняття 
експертом даних, які отримані у ході дослідницьких 
експертних процедур. 

Процес моделювання передбачає дотримання певної 
етапності або структури. У наукових публікаціях зус-
трічаються різна кількість етапів побудови моделі та 
різна назва цих етапів. Проте, в цілому, вона не має 
суттєвих відмінностей. У загальному вигляді метод 
моделювання має наступну структуру: постановка зав-
дання; створення або вибір моделі; дослідження мо-
делі; перенесення знань з моделі на оригінал. 

Метод моделювання може бути застосований при 
вирішені судово-економічної експертизою завдання зі 
встановлення розміру реальної річної процентної 
ставки і загальної вартості кредиту для позичальника 
за договором про споживчий кредит та визначення 
відповідності їх величин розміру річної процентної 
ставки і загальної вартості кредиту передбаченими 
умовами договору.  

Доцільно зазначити, що у сучасній практиці судово-
економічної експертизи все частіше зустрічаються дослі-
дження операцій, які пов’язані з неповерненням фізич-
ними особами отриманих у комерційному банку спо-
живчих кредитів. Крім того, зміни в українському за-
конодавстві стосовно споживчого кредитування внаслі-
док прийняття Закону України «Про споживче креди-
тування» № 1734-VIII від 15.11.2016 р. [7] обумовили 
необхідність розробки експертної методики проведе-
ння досліджень із застосуванням методу моделюва-
ння для визначення розміру сукупної вартості кре-
диту та реальної річної процентної ставки для вста-
новлення реальної (фактичної) суми заборгованості за 
споживчими кредитами.  

Дослідження судово-економічної експертизи з пи-
тань визначення сукупної вартості споживчого кредиту 
та реальної річної процентної ставки відбувається у 
наступній послідовності: ознайомлення з експертним 
завданням; ознайомлення з матеріалами справи, які 
відносяться до предмету дослідження; порушення кло-
потання про надання додаткових документів у разі 
відсутності у самому договорі про споживчий кредит 
необхідних даних; розробка плану-графіку виконання 
експертизи у відповідності до поставлених задач; підбір 
нормативно-правових актів, що діяли у період дослі-
джуваних фінансово-кредитних операцій; процес дослі-
дження наданих документів: договору про споживчий 
кредит, первинних банківських документів, облікових 
регістрів банка і кредитних посередників з видачі та 
погашення кредиту, сплати процентів, комісії, оплати 
додаткових послуг, що виключаються до складу витрат 
позичальника.  

Побудова моделі визначення сукупної вартості спо-
живчого кредиту та реальної річної процентної ставки, 
виконується за алгоритмом, наведеним на рис. 1. 

Модель визначення сукупної вартості споживчого 
кредиту та реальної річної процентної ставки побудо-
вана відповідно до Правил розрахунку банками України 
загальної вартості кредиту для споживача та реальної 
річної процентної ставки за договором про споживчий 
кредит [8].  

На нашу думку, метод моделювання можна засто-
совувати при виконанні судово-експертних завдань 
стосовно: 

а) розрахунку дійсної вартості частки майна гос-
подарських товариств, що підлягає виплаті учаснику 
при його виході з товариства при проведенні комп-
лексних експертиз із залученням експертів-будівель-
ників для визначення ринкової вартості нерухомого 
майна, а також експертів-товарознавців та автотоваро-
знавців для визначення ринкової вартості рухомого 
майна; 

б) визначення первісної вартості запасів, передба-
чених п. 9 П(С)БО 9 «Запаси», із урахуванням базо-
вих умов поставки відповідно до вимог ІНКОТЕРМС-
2010 (INCOTERMS-2010) на підставі первинних до-
кументів та умов договору у разі відсутності регістрів 
бухгалтерського обліку з обліку запасів; 

в) визначення упущеної вигоди внаслідок не вико-
нання стороною умов договору або неналежного ви-
конання договірних зобов’язань; 

г) визначення неплатоспроможності боржника на 
підставі даних фінансової звітності. 

До переваг застосування методу моделювання при 
виконанні судово-економічної експертизи окремих 
об'єктів дослідження можна віднести: по-перше, можли-
вість дослідження об'єкта, який недоступний; по-друге, 
можливість розрахувати результат; по-третє, висока 
ступінь обґрунтованості рішень та можливість надати 
ймовірний висновки на поставлені питання. Однак, від-
сутність офіційно затвердженої експертної методики з 
проведення судово-економічних досліджень із засто-
суванням методу моделювання може викликати сум-
ніви під час оцінювання висновку експерта стосовно 
меж його компетентності, обґрунтованості та законності. 
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Рис. 1. Алгоритм визначення сукупної вартості споживчого кредиту та реальної річної процентної ставки 

ВИСНОВОК 
За результатами проведеного дослідження було 

встановлено необхідність затвердження методики зас-
тосування методу моделювання при виконанні судово-
економічної експертизи. Прийоми та способи матема-
тичного та інформаційного моделювання можуть бути 
застосовані при вирішенні поставлених судово-екс-
пертних завдань, пов’язаних із: встановленням розміру 
реальної річної процентної ставки і загальної вартості 
кредиту для позичальника, розрахунком дійсної вар-
тості частки майна господарських товариств, визначе-
нням первісної вартості запасів, визначенням упуще-
ної вигоди внаслідок невиконання стороною умов до-
говору або неналежного виконання договірних зобо-
в’язань, визначенням неплатоспроможності боржника 
на підставі даних фінансової звітності. Дослідження 
судово-економічної експертизи з питань визначення 
сукупної вартості споживчого кредиту та реальної 
річної процентної ставки відбувається за певним ал-
горитмом: визначається мета створення моделі, вста-
новлюється предметна область дослідження, зокрема 
визначається сукупна вартість кредиту та реальна річна 
процентна ставка згідно умов договору про спожив-
чий кредит, визначається склад загальних витрат за 
споживчим кредитом відповідно до вимог ст. 8 Закону 
«Про споживче кредитування» за умовами договору 
про споживчий кредит, визначається інформаційна за-
безпеченість нормативно визначених якісно-кількіс-
них властивостей об’єкту на підставі даних первинних 
документів тощо.  
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У статті проаналізовано основні існуючі в економічній літературі підходи та уточнено сутність поняття реального 
сектору економіки та типології його складових. Завдяки цьому вдалося сформулювати ієрархічний комплекс факторів 
забезпечення конкурентоспроможності регіону та визначити роль і місце еколого-економічних чинників. На підставі 
аналізу взаємного впливу чинників та програми державної підтримки реального сектору економіки регіонів виокремлено 
напрямки підвищення еколого-економічної конкурентоспроможності в даному сегменті. В результаті сформульовано 
комплексні напрямки стимулювання реального сектору економіки в контексті еколого-економічної безпеки регіону. 

*   *   * 

The article analyzes the main approaches existing in the economic literature and clarifies the essence of the concept of the real 
sector of the economy and the typology of its components. Due to this, it was possible to formulate a hierarchical set of factors for 
ensuring the competitiveness of the region and determine the role and place of environmental and economic factors. The article 
presents a pyramid of factors influencing regional competitiveness. The basic factors in it are selected elements of resource support, 
including staffing Resource and environmental security, in our opinion, are fundamental in shaping the competitiveness of the 
region, since such components are the most valuable in terms of reproduction and redistribution of capital. 

The central part of the pyramid of factors forms a block of economic and administrative factors that embody the development of 
the real sector of the economy and the infrastructure of the region's development. It is the parametric values behind these factors that 
provide high estimates in determining the level of competitiveness of the regions. 

The top of the pyramid is the factors of the development of innovation and technology. We regard this group of factors as the first 
step towards national leadership, since in the context of the formation of a "new economy" based on knowledge and innovation, it is 
they who must determine the vector of movement of regions and states to national and international leadership. 

Based on the hierarchy of the above factors, we come to the conclusion that stimulation of the real sector of the economy is a 
prerequisite for the transition of the region from the industrial to the innovative stage of development. Accordingly, the main 
managerial efforts on the part of the state and local self-government bodies should be concentrated in this direction. In this case, 
specific subjective-object relations arise, in which the entity act simultaneously by state and local authorities, and the object is the 
subjects of the region's economic activity and infrastructure objects. 

Based on the analysis of the mutual influence of factors and the program of state support of the real sector of the region's 
economy, the directions of increasing ecological and economic competitiveness in this segment are identified. As a result, integrated 
directions of stimulation of the real economy sector in the context of ecological and economic security of the region are formulated. 

Ключові слова: інновації, інвестиції, екологічна безпека, економічна безпека, регіони 
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ВСТУП 
Визначальний вплив на стан екологічного середо-

вища та рівень економічного розвитку здійснюють 
підприємства виробничого сегменту, котрі становлять 
основу реального сектору економіки регіону. Інтен-
сивний розвиток таких підприємств, за умови дотри-
мання сучасних екологічних стандартів діяльності, 
здатен забезпечити зростання рівня еколого-еконо-
мічної конкурентоспроможності регіону шляхом ство-
рення інвестиційного та інноваційного потенціалу, 
зростання економічної потужності області та розши-
рення ринків її експансії. 

ПОСТАНОВКА ЗАВДАННЯ 
Метою даного дослідження є розкриття економічної 

сутності еколого-економічної конкурентоспроможності 
підприємств реального сектору економіки та її регіо-
нальних особливостей. 

Аналіз основних публікацій 
Питанням екологічної та економічної конкурентоспро-

можності присвячено значну увагу науковців, зокрема, 
таких як О.Ю. Бобровська, О.Г. Ларіна, М. Портер, 
Н.Я. Юрків. Регіональні особливості функціонування 
реального сектору економіки досліджували О.І. Воло, 
Н.І. Іляш, І.М. Пліско. Проте комплексні та цілісні 
дослідження окресленої проблематики відсутні.  

ОСНОВНІ РЕЗУЛЬТАТИ ДОСЛІДЖЕННЯ 
Стосовно сутності та сегментного складу реального 
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сектору економіки вцілому та регіону зокрема думки 
наукоців різняться. Так, О.І. Волот та О.М. Пліско, заз-
начають, що розвиток реального сектору національної 
економіки є запорукою розбудови сильної держави. 
Однак за часів командно-адміністративної системи та 
вже в умовах незалежності України вважалося, що су-
купний суспільний продукт і національний дохід дер-
жави створювалися тільки у виробничій сфері (сектор 
матеріального виробництва) та розраховувалися на її 
основі (до 1996 р.) [1]. Втім, навіть і в сучасних дос-
лідженнях можна відшукати праці, де до реального 
сектору економіки відносять лише виробничу сферу 
(причому, без, наприклад, будівництва), оминаючи 
ринки товарів та послуг [2]. Такі підходи означених 
науковців не можуть вважатися комплексними і повно-
цінними, оскільки і торгівля, і сфера послуг (окрім 
фінансових) здійснюють власний внесок у створення 
доданої вартості [1].  

Узагальнивши підходи до визначення сутності ре-

ального сектору економіки та для цілей подальшого 
дослідження пропонуємо розуміти під даним терміном 
сукупність суб’єктів господарювання, котрі створюють 
валову додану вартість та формують валовий внут-
рішній продукт і національний дохід, виробляючи мате-
ріальні та нематеріальні товари та послуги, та не відно-
сяться до фінансового сектору економіки.  

Що стосується типології складових реального сек-
тору економіки (за видами економічної діяльності), то 
найбільш універсальним є поділ його на сектори, 
представлений в роботі Н.Я. Юрків (рис. 1). 

Розвиток реального сектору економіки виступає сут-
тєвим, але не єдиним фактором рівня еколого-еконо-
мічної конкурентоспроможності регіону. Відповідно 
для цілей встановлення ролі саме реального сектору 
необхідно проаналізувати увесь комплекс чинників 
конкурентоспроможності регіонів, в т.ч. її еколого-
економічної складової (рис. 2). 

 
Рис. 1. Структура реального сектору економіки регіону [узагальнено автором на підставі [3]] 

 
Рис. 2. Фактори забезпечення конкурентоспроможності регіону [узагальнено на основі [4-6]] 

Виокремлювати фактори еколого-економічної кон-
курентоспроможності в окрему систему було б не 
зовсім доречно, оскільки вони перебувають у тісному 

взаємозв’язку та виступають елементами конкуренто-
спроможності регіонів в комплексному розумінні. 

На рис. 2 представлено піраміду факторів впливу 
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на регіональну конкурентоспроможність. Основополож-
ними факторами в ній обрано елементи ресурсного 
забезпечення, в т.ч. кадрового. Ресурсна та екологічна 
безпека, на нашу думку, є фундаментальними у фор-
муванні конкурентоспроможності регіону, оскільки такі 
компоненти є найціннішими з позиції відтворення та 
перерозподілу капіталу. 

Центральну частину піраміди факторів формує блок 
економічних та адміністративних факторів, котрі й 
уособлюють у собі розвиток реального сектору еко-
номіки та інфраструктуру розвитку регіону. Саме па-
раметричні значення за цими факторами забезпечу-
ють високі оцінки при визначенні рівня конкуренто-
спроможності регіонів. 

Вершиною піраміди є фактори розвитку інновацій 
та технологій. Цю групу факторів вважаємо першою 
сходинкою до національного лідерства, адже в умовах 
формування «нової економіки», заснованої на знан-
нях та інноваціях, саме вони мають визначати вектор 
руху регіонів та держав до національного та міжна-
родного лідерства [4]. 

Виходячи з ієрархії наведених факторів, приходимо 
до висновку, що стимулювання реального сектору еко-
номіки є необхідною передумовою переходу регіону 
від індустріального до інноваційного етапу розвитку. 
Відповідно, основні управлінські зусилля з боку дер-
жави та органів місцевого самоврядування мають бути 
сконцентровані саме в цьому напрямку. При цьому 
виникають специфічні суб’єктно-об’єктні відносини, 
у котрих суб’єктом виступають одночасно органи дер-
жавної та місцевої влади, а об’єктом – суб’єкти гос-
подарювання регіону та інфраструктурні об’єкти.  

Результатом реалізації суб’єктно-об’єктних відносин 
повинно стати зростання рівня еколого-економічної 
конкурентоспроможності регіону за рахунок активізації 
реального сектору економіки шляхом створення перед-
умов екологічної безпеки та максимізації економічної 
ефективності виробничих та супутніх процесів. Ступінь 
дієвості управлінських заходів суб’єктів такої діяль-
ності оцінюється наслідками їх реалізації на кожному 
етапі досягнення стратегічної мети. При цьому, будь-
який результат стане передумовою модифікації або 
прийняття базової тактики на наступному етапі роз-
витку. Результати виробничих процесів та господарської 
діяльності кожного окремого підприємства становить 
важливий елемент регіональної сукупності, котрі за-
лежать не лише від адміністративного впливу, а в першу 
чергу, від управлінських рішень власника та дій пер-
соналу. Відповідно, першим важливим елементом сти-
мулювання розвитку реального сектору економіки 
можна вважати створення мотиваційних стимулів з 
боку адміністративного ресурсу органів місцевого само-
врядування для бізнесу та персоналу. 

У науковій літературі під поняттям суб’єкта еко-
номічної політики звичайно розуміється сама держава. 
Проте в Україні до суб’єктів економічної політики від-
носяться також регіональні органи і органи місцевого 
самоврядування. До недержавних суб'єктів економічної 
політики можна віднести недержавні союзи і об'єднання 
(наприклад, фінансово-промислові групи), політичні 
організації. Функції останніх полягають у створенні 
групового виразу інтересів і закріплення його в рамках 
економічної політики [7]. 

Відносини, які примушують до ініціативного гос-
подарювання, являють собою досить складний вузол 
економічних, політичних, духовних, психологічних, 
соціальних відносин. Мабуть, безпомилково можна 
стверджувати, що необхідною умовою започаткування і 
розвитку активності суб’єктів економіки є ефективність 
функціонування суспільних інститутів. Разом з тим суб-
ординованими у загальній системі відносин, побудни-
ками до розвитку ініціативної активності є економічні 
інститути, а в їх структурі – відносини у сфері праці 
та розподілу [4]. 

Проте функція мотивації персоналу все ж покла-
дається на підприємця. Саме керівництво кожного ок-
ремого суб’єкту реального сектору економіки самос-
тійно обирає методи і засоби стимулювання не лише 
продуктивності праці, а й саморозвитку та навчання 
персоналу. Водночас потрібно зважати, що активність 
персоналу трансформується у позитивні результати 
роботи підприємства, а в їх сукупності – усього регіону.  

Варто відзначити, що на загальнодержавному рівні 
розроблено комплекс заходів стимулювання розвитку 
реального сектору економіки, котрі мають стати інди-
кативними та системоутворюючими в економічній полі-
тиці регіонів. Національним інститутом стратегічних 
досліджень обрано такі пріоритетні напрямки стимулю-
вання реального сектору економіки [8]: 

 пришвидшити утворення експортно-кредитного 
агентства, забезпечити формування та сплату його ста-
тутного капіталу відповідно до Закону України «Про 
забезпечення масштабної експансії експорту товарів 
(робіт, послуг) українського походження шляхом страху-
вання, гарантування та здешевлення кредитування екс-
порту» (від 20.12.2016 р. № 1792-VIII) з метою ство-
рення сприятливих умов для розширення експортного 
потенціалу українських суб’єктів господарювання, пок-
ращення структури експорту, захисту українських 
експортерів від фінансових втрат, підвищення конку-
рентоспроможності вітчизняних товарів на світових 
ринках; 

 ініціювати процес стягнення з Російської Феде-
рації у судовому порядку втрат України після припине-
ння науково-технологічного співробітництва внаслідок 
замороження низки спільних проектів у сфері транс-
портної авіації (Ан-124-100 та Ан-124-100М), ракетно-
космічної галузі (підтримання стану російських між-
континентальних балістичних ракет Р-36), а також 
міжнародні санкції проти РФ у сфері освіти, іннова-
цій, наукових досліджень і технологій, у т.ч. із тимча-
совим припиненням співпраці стосовно видачі міжна-
родних охоронних документів у сфері інтелектуаль-
ної власності; 

 сформувати комплекс контрзаходів у межах між-
народних організацій, насамперед СОТ, з метою засто-
сування механізмів СОТ для відміни незаконних дій 
РФ стосовно блокування транзиту українських товарів; 

 активізувати діяльність закордонних торговельних 
місій України на перспективних ринках із викорис-
танням механізмів публічно-приватного партнерства 
(у т.ч. спільного фінансування зацікавленими приват-
ними компаніями і державою діяльності торговельних 
місій); 

 забезпечити організацію проведення виставок і 
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презентацій української продукції, передбачивши без-
посередні переговори між керівниками українських 
компаній та іноземними дистриб’юторами; 

 активізувати переговорні процеси стосовно укла-
дання угод про вільну торгівлю та створення пре-
ференційних режимів торгівлі з країнами, зацікавле-
ними у розширенні торговельних зв’язків з Україною 
(насамперед Туреччиною, Ізраїлем, країнами Азії); 

 посилити моніторинг імпорту товарів в Україну 
з метою виявлення випадків неконкурентних дій, здат-
них заподіяти шкоду національному товаровиробнику і, 
в разі потреби, вводити запобіжні бар’єри, проводити 
розслідування і вживати спецзаходів, передбачених 
Законами України «Про застосування спеціальних за-
ходів стосовно імпорту в Україну», «Про захист на-
ціонального товаровиробника від демпінгового імпорту»; 

 доопрацювати і подати на розгляд Кабінету Мі-
ністрів України Державну програму розвитку вітчиз-
няних промислових підприємств з урахуванням потреб 
внутрішнього споживання, головним завданням якої є 
заохочення замовлення продукції в українських ви-
робників, а також створення нових виробництв через 
проведення імпортозаміщення; 

 забезпечити державну підтримку розвитку пріо-
ритетних напрямів вітчизняного машинобудування 
шляхом розроблення й ухвалення Державної цільової 
науково-технічної програми розвитку машинобудування, 
де необхідно передбачити заходи стосовно стимулю-
вання створення нових зразків машинобудівної про-
дукції, що сприятиме вирішенню найбільш актуаль-
них проблем у різних галузях промислового вироб-
ництва;  

 збільшення номенклатури імпортозамінної ма-
шинобудівної продукції; підвищення рівня науково-
технічних розробок у машинобудуванні; зростання 
інноваційної активності машинобудівних підприємств; 
створення умов для збільшення обсягів випуску та 
експорту високотехнологічної продукції; 

 сприяти створенню потужних експортоорієнто-
ваних національних науково-виробничих об’єднань, 
здатних концентрувати ресурси на розробці перспек-
тивних зразків машинобудівної техніки, забезпечувати 
високу ефективність використання таких ресурсів та 
спроможних інтегруватись у світові ланки з виробни-
цтва та збуту інноваційних товарів; 

 впровадити організаційно-економічні стимули 
техніко-технологічного переоснащення суб’єктів гос-
подарювання АПК, передусім малих та середніх сіль-
ськогосподарських підприємств тваринницької галузі, 
на засадах використання інновацій та лізингу з мож-
ливістю часткової компенсації вартості збудованих тва-
ринницьких приміщень, придбаного обладнання та ус-
таткування за рахунок коштів державного та місце-
вого бюджетів; 

 посилити соціально-економічні та психологічні 
стимули трансформації господарств населення у фер-
мерські господарства на засадах підвищення рівня їх 
товарності, полегшення доступу до оптових ринків 
збуту продукції, становлення горизонтально-вертикаль-
них кооперативних структур із замкнутими циклами 
формування цілісного продуктового ланцюга, що перед-
бачає збільшення кількості його ланок створення до-

даної вартості; 
 ініціювати укладання меморандумів про порозу-

міння між Кабінетом Міністрів України та вітчизня-
ними виробниками кінцевої продукції хімічної про-
мисловості (насамперед наукоємної продукції з висо-
кою доданою вартістю, на яку існує стабільний попит 
на внутрішньому та зовнішніх ринках), у яких будуть 
визначені як механізми державної підтримки підпри-
ємств галузі, так і зобов’язання компаній стосовно 
активізації інвестиційної та інноваційної діяльності, 
збільшення обсягів реалізації та експорту продукції 
глибокої переробки; 

 запобігати надмірній концентрації ринків у ви-
робництві хімічної та неметалевої мінеральної про-
дукції шляхом здійснення моніторингу змін у струк-
турі товарних ринків та посилення відповідальності 
компаній, що мають монопольне становище на ринку 
(згідно зі ст. 12 Закону України «Про захист еконо-
мічної конкуренції») у разі зловживання таким стано-
вищем, зокрема, стосовно необґрунтованого підвище-
ння цін на внутрішньому ринку; 

 активізувати роботу з міжнародними донорськими 
організаціями (ЄБРР, US-AID, Світовим банком тощо) 
стосовно розроблення та реалізації проектів технічної 
допомоги з метою гармонізації національної системи 
технічного регулювання та стандартів у агропромис-
ловому виробництві до європейських та міжнародних 
норм (НАССР, ISO, EN, Кодексу Аліментаріус) з 
метою забезпечення експорту української сільсько-
господарської та харчової продукції на ринки країн 
ЄС та інші світові продовольчі ринки; 

 забезпечити умови для запровадження підпри-
ємствами систем управління безпечністю харчових про-
дуктів шляхом удосконалення роботи контролюючих 
органів у сфері охорони здоров’я, що передбачає під-
вищення кваліфікації фахівців цих органів з метою на-
дання ними допомоги підприємствам у впровадженні 
провідних практик і систем управління безпечністю 
харчових продуктів, а також зниження частоти пере-
вірок підприємств, які вже запровадили такі системи. 
Здолати труднощі цієї війни можливо на основі ціл-
ковитої реструктуризації застарілої економічної моделі, 
що дозволить швидко й на іншому технологічному 
рівні відродити вітчизняне виробництво, модернізу-
вати реальний сектор як основу економічного зрос-
тання, запровадити нові технології, сучасні технічні 
рішення та інновації [8].  

ВИСНОВКИ 
Активізація реального сектору економіки регіону 

передбачає зміцнення промисловості при зміні її 
структури і підвищенні конкурентоспроможності про-
дукції. Основою виробничої активності виступають 
дії, які пов’язані з постановкою і реалізацією завдань 
розвитку конкретних виробництв та територіальної 
спільноти. Перетворююча діяльність визначається мож-
ливостями передбачати кінцеві результати виробництва, 
створювати нову більш продуктивну техніку та техно-
логію, змінювати організацію виробничих процесів. 
Узагальнюючи ці конструктивні дії людини, можна 
стверджувати, що як необхідною умовою існування 
людського суспільства, так і основою відтворення ак-
тивності будь-якого суб’єкта економіки виступає до-
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цільна діяльність або праця. 
Стимулювання реального сектору економіки пе-

редбачає створення нового формату виробничих від-
носин заснованого на інвестиційно-інноваційній актив-
ності та дотриманні екологічних стандартів виробництва. 
У процесі новітніх виробничих відносин здійсню-
ється ефективний перерозподіл ресурсів регіону, вихід 
підприємства на нові потужні ринки збуту продукції 
та кооперації виробництва. У результаті трансформа-
цій зазнає і соціальна сфера регіону. В умовах ефек-
тивного виробництва та досяжності і осяжності резуль-
татів діяльності змінюються настрої та мотиваційні 
рушії праці в колективах. Питання ж стосовно фун-
даменту, який породжує активність, має принципове 
значення в силу того, що активність вносить у процес 
соціально-економічного розвитку щось порівняно нове, 
прогресивне. І, що головне, чим ширша сфера актив-
ності тим інтенсивнішим складається розвиток. 

Список використаних джерел 
1. Волот О.І., Пліско І.М. Реальний сектор економіки: 

сутність, складові та його роль в забезпеченні стійкого 
розвитку економіки держави. Науковий вісник Полісся. 
2016. №1 (5). С. 23-30 

2. Іляш Н.І. Концептуальні підходи до визначення по-
няття "реальний сектор економіки". Інноваційна еконо-
міка. 2013. № 8. С. 59-62.  

3. Юрків Н.Я. Економічні та інституційні передумови 
економічної безпеки в реальному секторі економіки. 
Управління проектами та розвиток виробництва. 2012. 
№ 1. С. 44-50.  

4. Бобровська О.Ю., Свостенко Т.О., Польська Е.І. та 
ін. Забезпечення конкурентоспроможності регіонів у 
контексті активізації економічного розвитку / За заг. 
ред. О.Ю. Бобровської. Дніпропетровськ: ДРІДУ НАДУ, 
2013. 48 с. 

5. Ларіна О.Г. Оцінка конкурентоспроможності ре-
гіонів в американській та європейській моделі розвитку. 
Науковий вісник ЧДЕІУ. 2011. № 2 (10). С. 54-59. 

6. Porter M., Ketels С.. Competitiveness: Moving to the 
Next Stage. DTI Economics Paper 3. London: Department of 
Trade and Industry, 2003.  

7. Мищенко В.В., Алтухов А.В.. Государственное регу-
лирование экономики. Москва: Юность, 2005. 364 с. 

8. Реальний сектор економіки України: пріоритети 
розвитку в умовах зміни вектора економічної політики: 
аналіт. доп. / О.В. Собкевич та ін. Київ: НІСД, 2017. 40 с. 

9. Mascull B. Business Vocabulary in Use. Cambridge 
University Press, 2010. 176 p.  

10. Cobuild C. Business Vocabulary in Practice. Cambridge 
University Press, 2011. 256 p. 

References 
1. Volot O.I., Plisko I.M. The real sector of the economy: 

the essence, components and its role in ensuring sustainable 
development of the state's economy. Scientific Herald of 
Polissia. 2016. Vol. 1(5). pp.23-30 (in Ukrainian). 

2. Iliash N.I. Conceptual approaches to the definition of 
"real sector of the economy. Innovative economics. 2013. Vol. 
8. pp. 59-62 (in Ukrainian). 

3. Yurkiv N.Ya. Economic and institutional preconditions 
of economic security in the real sector of the economy. Project 
management and production development. 2012. Vol. 1. pp. 44-50 
(in Ukrainian). 

4. Bobrovska O.Yu., Svostenko T.O., Polska E.I. et.al. 
Ensuring competitiveness of regions in the context of 
economic development / ed. by O.Yu. Bobrovska; 
Dnipropetrovsk: DRIDU NADU, 2013. 48 p. (in Ukrainian). 

5. Larina O.H. Assessment of the competitiveness of 
regions in the American and European model of development. 
Scientific Herald of ChDEIU. 2011. Vol. 2 (10). pp. 54-59 (in 
Ukrainian). 

6. Porter M., Ketels С.. Competitiveness: Moving to the 
Next Stage. DTI Economics Paper 3. London: Department of 
Trade and Industry, 2003.  

7. Myshchenko V.V., Altukhov A.V. State regulation of the 
economy, Yunost`, Moscow: Youth, 2005. 364 p. (in Russian). 

8. The real sector of the economy of Ukraine: the 
priorities of development in the conditions of changing the 
vector of economic policy / O.V. Sobkevych et.al. Kyiv: NISD, 
2017. 40 p. (in Ukrainian). 

9. Mascull B. Business Vocabulary in Use. Cambridge 
University Press, 2010. 176 p.  

10. Cobuild C. Business Vocabulary in Practice. Cambridge 
University Press, 2011. 256 p. 

 



ISSN 2409-1944  ECONOMICS. FINANCES. LAW 

19 

 

ПРОХАР  
Наталія Вікторівна 
prohar.n@gmail.com 

УДК 339.862: [336.741.236.2+336.226.1+657.21] (045) 
ГАСІЙ  

Олена Володимирівна 
o.v.hasii@gmail.com 

 

ОСОБЛИВОСТІ ДЕРЖАВНОГО 
РЕГУЛЮВАННЯ, ОПОДАТКУВАННЯ ТА 

ОБЛІКУ ІМПОРТНИХ ОПЕРАЦІЙ 

SPECIFICS OF STATE REGULATION, 
TAXATION AND ACCOUNTING OF 

IMPORT OPERATIONS  

к.е.н., доцент кафедри, 
Полтавський університет 

економіки і торгівлі 

к.е.н., доцент кафедри, 
Полтавський університет 

економіки і торгівлі 

PROKHAR Nataliia Viktorivna – PhD in Economics, Associate Professor of department, Poltava University of Economics and Trade 

HASII Olena Volodymyrivna – PhD in Economics, Associate Professor of department, Poltava University of Economics and Trade 

У статті досліджено правові аспекти державного регулювання переміщення товарів через митний кордон України, 
проведення попередньої оплати товарів та їх післяоплати, механізм оподаткування таких операцій, наведено бухгалтерські 
проведення з обліку імпортних операцій на досліджуваному підприємстві, електронний варіант вантажної митної декларації, 
розглянуто особливості відображення в обліку операцій з імпорту товарів за допомогою сучасного програмного забезпечення. 
Запропоновано напрями вдосконалення чинного законодавства України.  

*   *   * 

В статье исследованы правовые аспекты государственного регулирования перемещения товаров через таможенную 
границу Украины, проведения предварительной оплаты товаров и их последующей оплаты, механизм налогообложения таких 
операций, приведены бухгалтерские проводки по учету импортных операций на исследуемом предприятии, электронный 
вариант грузовой таможенной декларации, рассмотрены особенности отражения в учете операций по импорту товаров 
с помощью современного программного обеспечения. Предложены направления совершенствования действующего законо-
дательства Украины. 

*   *   * 

Introduction. The urgency of the study of the legal aspects of the state regulation of the movement of goods across the customs 
border of Ukraine, the prepaid payment of goods and their postpayment, the mechanism of taxation of such transactions and the 
registration with the help of modern software is due to the imperfection of the current legislation of Ukraine. 

The purpose of the article is to examine the problematic aspects of state regulation, taxation and accounting for import 
operations and to develop directions for optimizing methodological approaches to reflecting such transactions in accounting. 

Results. Analyzed the norms of the current legal acts defining the specifics of taxation and accounting for import operations, 
provides accounting entries for the accounting of import operations in the enterprise, the electronic version of the cargo customs 
declaration containing the distribution of the VAT amount in proportion to the contract value of the goods. 

Сonclusion. The article substantiates the need for amendments to the Tax and Customs Code of Ukraine in order to bring them 
into line with Provisions of the accounting standard "Stocks", specifying the list of primary documents submitted for customs control, 
simplification of documentary registration of import operations and acceleration of electronic declaration, the elimination of 
differences in the formation of contract and customs value of goods, the inclusion of individual costs to the sales value of imported 
goods. The bookkeeping records of import operations are considered taking into account the developed proposals. 

Ключові слова: зовнішньоекономічна діяльність, валютний контроль, імпорт, товари, митна вартість, 
оподаткування, облік 

Ключевые слова: внешнеэкономическая деятельность, валютный контроль, импорт, товары, таможенная стоимость, 
налогообложение, учет 
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ВСТУП 
Однією з найбільш прогресивних форм міжнарод-

ного співробітництва України з іншими країнами є 
здійснення зовнішньоекономічної діяльності, а саме 
експортно-імпортних операцій, що забезпечують рух 
товарно-матеріальних цінностей, фінансових ресурсів, 
обмін досвідом, інноваційними технологіями тощо. 
Крім того, зовнішньоекономічні операції є вагомою 
складовою частиною доходів державного бюджету, а 

тому є найважливішим чинником фінансування еко-
номічних та соціальних проектів держави. 

Аналіз норм чинної нормативно-правової бази Ук-
раїни, що регулює порядок здійснення експортно-ім-
портних операцій, свідчить про неоднозначність трак-
тування положень нормативно-правових актів, склад-
ність методичних підходів до обчислення окремих зна-
чень об’єктів оподаткування, нестабільність валютних 
курсів по відношенню до національної валюти України, 
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а отже, – до відсутності системного підходу в обліку 
та контролю зовнішньоекономічних операцій, що приз-
водить до серйозних порушень суб’єктами господа-
рювання валютного, податкового та митного законо-
давства. Вище викладене спричиняє необхідність вдоско-
налення методології обліку імпортних операцій та 
базується на спрощенні митного контролю зовнішньо-
економічної діяльності. 

Теоретичні аспекти документального оформлення, 
обліку та оподаткування експортно-імпортних операцій 
висвітлені у працях науковців, серед яких Ф.Ф. Бутинець, 
М.П. Войнаренко, Т.І. Войтенко, І.В. Жиглей, Л.І. Ірха, 
Г.Ю. Коблянська, В.Г. Козак, Ю.М. Лисенко, І.О. Лу-
кашова, Л.І. Лук’яненко, Т.М. Мельник, О.О. Непоча-
тенко, Л.М. Очеретько, О.В. Сторожук, Н.В. Ульянова, 
Н.В. Федькевич, Р.Л. Цебень та інші. 

Досліджені праці науковців висвітлюють проблеми 
оприлюднення переліку документів для оформлення 
імпорту товарів за кодами УКТ ЗЕД, складність доку-
ментального оформлення таких операцій та їх непро-
зорість їх оподаткування, жорсткість валютного конт-
ролю, затягнення процедури електронного декларува-
ння тощо, що унеможливлює пожвавлення зовнішньо-
економічної діяльності України. 

МЕТОЮ СТАТТІ є розгляд проблемних аспектів 
державного регулювання, оподаткування й обліку ім-
портних операцій та розробка напрямів оптимізації 
методичних підходів до відображення в обліку таких 
операцій. 

МЕТОДИ ДОСЛІДЖЕННЯ 
Вирішення поставлених у статті завдань буде 

здійснено за допомогою таких загальнонаукових і 
спеціальних методів дослідження: аналізу та синтезу, 
індукції та дедукції, абстрагування та порівняння, 
моделювання, систематизації та узагальнення. 

РЕЗУЛЬТАТИ 
Державне регулювання здійснення імпортних опе-

рацій в Україні визначається наступними нормативно-
правовими актами: Митний кодекс України від 
13.03.2012 р. № 4495-VI; Податковий кодекс України 
від 02.12.2010 р. № 2755-VІ; Закон України «Про 
зовнішньоекономічну діяльність» від 16.04.1991 р. 
№ 959-XII; Закон України «Про валюту і валютні 
операції» від 21.06.2018 р. № 2473-VIII; Постанови 
Національного банку України від 02.01.2019 р. № 1-8; 
П(С)БО 9 «Запаси» від 20.10.1999 р. № 246. 

Відповідно до ст. 53 Митного кодексу України, 
документами, які підтверджують митну вартість ім-
портованих товарів, є: 

1) декларація митної вартості та документи, що її 
підтверджують, на підставі яких проводився розра-
хунок митної вартості; 

2) зовнішньоекономічний договір (контракт) або 
документ, який його замінює, та додатки до нього у 
разі їх наявності; 

3) рахунок-фактура (інвойс) або рахунок-проформа 
(якщо товар не є об’єктом купівлі-продажу); 

4) якщо рахунок сплачено,  банківські платіжні 
документи, що стосуються оцінюваного товару; 

5) за наявності  інші платіжні та/або бухгалтер-
ські документи, що підтверджують вартість товару та 

містять реквізити, необхідні для ідентифікації ввезеного 
товару; 

6) транспортні (перевізні) документи, якщо за умо-
вами поставки витрати на транспортування не вклю-
чені у вартість товару, а також документи, що містять 
відомості про вартість перевезення оцінюваних товарів; 

7) ліцензія на імпорт товару, якщо імпорт товару 
підлягає ліцензуванню; 

8) якщо здійснювалося страхування, - страхові до-
кументи, а також документи, що містять відомості про 
вартість страхування [1]. 

Однак, якщо митний орган сумнівається у пра-
вильності визначення митної вартості товарів, на його 
письмову вимогу імпортер впродовж 10 календарних 
днів повинен надати (за наявності) такі додаткові до-
кументи: 

1) договір (угоду, контракт) із третіми особами 
про поставку товарів; 

2) рахунки про здійснення платежів третім особам 
на користь продавця; 

3) рахунки про сплату комісійних, посередницьких 
послуг; 

4) виписку з бухгалтерської документації; 
5) ліцензійний чи авторський договір покупця, що 

стосується оцінюваних товарів та є умовою продажу 
оцінюваних товарів; 

6) каталоги, специфікації, прейскуранти (прайс-
листи) виробника товару; 

7) копію митної декларації країни відправлення; 
8) висновки про якісні та вартісні характеристики 

товарів, підготовлені спеціалізованими експертними 
організаціями, інформацію біржових організацій про 
вартість товару [1]. 

На думку авторів статті, Митний кодекс України 
потребує доопрацювання у частині зазначення конк-
ретних назв документів, як повинні подаватися для 
митного контролю, а саме: банківські платіжні доку-
менти – платіжні доручення; документи, що підтвер-
джують розрахунок митної вартості – рахунок пере-
візника та довідка про вартість транспортних послуг; 
виписка з бухгалтерської документації – конкретні 
назви первинних документів чи облікових регістрів, 
які цікаві для митниці тощо. Також є неприпустимим 
вживання термінів «інші платіжні та/або бухгалтерські 
документи, що підтверджують вартість товару», оскільки 
це призводить до зловживань контролюючими орга-
нами та перевищення їх службових повноважень. 

Досліджуване підприємство ТОВ «ВІЗАР ПЛ» для 
здійснення імпорту товарів для митного контролю 
надає такі документи: контракт; додаткову угоду до 
контракту (при зміні реквізитів для оплати чи інших 
істотних умов контракту); специфікацію до контракту 
(якщо в контракті не прописано асортимент товарів, а 
лише вказано загальну суму контракту); інвойс; пла-
тіжне доручення (при передоплаті за товари); прайс-
лист на товари, що підлягають імпорту; експортну 
накладну (при замитненні товару в іноземній країні); 
СМR (міжнародну товарно-транспорту накладну); 
сертифікат якості на товари; транспортні документи 
перевізника; декларацію про відповідність вимогам тех-
нічних регламентів; листи-пояснення від нерезидента-
продавця; переклад документів продавця українською 
мовою, підтверджений печаткою підприємства-імпортера.  
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Загалом, неоднозначність трактувань положень Мит-
ного кодексу України та неконтрольоване збільшення 
кількості документів, що подаються до митного конт-
ролю, є важливою перепоною у здійсненні зовнішньо-
економічної діяльності з наступних причин: 

- зарубіжні партнери не звикли працювати з дого-
ворами (контрактами), тому їх підписання та нанесення 
відбитку печатки потребує додаткових психологічних 
вмінь українського бухгалтера та знання іноземної 
мови. Печатка найчастіше знаходиться у головному 
офісі компанії, яка має безліч структурних підрозділів 
(філій, ліній), розміщених територіально достатньо 
віддалено один від одного. Тому дооформлення доку-
ментів є ускладненим; 

- оформлення специфікацій та додаткових угод на 
кожну окрему імпортну поставку має аналогічні склад-
ності, описані вище; 

- оформлення інвойсу взагалі покладається на україн-
ського бухгалтера у випадку невідповідності сум та 
кількості товарів, зазначених у рахунку-фактурі пос-
тачальника та в інвойсі. Такі розбіжності виникають у 
момент завантаження автомобіля, оскільки складно 
передбачити асортимент товарів, що фактично буде 
завантажений [4, с. 123-124]. 

Відповідно до Податкового кодексу України [2], 
імпортні операції оподатковуються митом (ставка зале-
жить від коду УКТ ЗЕД), ПДВ (20,0 %, 7,0 %, 0 %) та 
іншими податками відповідно до законодавства (акциз-
ний податок, якщо товар є підакцизним). Зазначені 
платежі обчислюються від митної вартості товарів, що 
використовується для державного регулювання зов-
нішньоекономічної діяльності.  

Митною вартістю товарів, які переміщуються через 
митний кордон України, є вартість товарів, що вико-
ристовується для митних цілей, яка базується на ціні, 
що фактично сплачена або підлягає сплаті за ці товари.  

Визначення митної вартості імпортованих здійсню-
ється за такими методами: 

1) основний – за ціною договору (контракту) сто-
совно товарів, які імпортуються (вартість операції); 

2) другорядні: за ціною договору стосовно іден-
тичних товарів; за ціною договору стосовно подібних 
(аналогічних) товарів; на основі віднімання вартості; 
на основі додавання вартості (обчислена вартість); ре-
зервний [1]. 

Водночас основним методом визначення митної 
вартості товарів, є метод «за ціною договору» (якщо 
імпортер надає митниці достатньо підтверджуючих 
документів). Інші методи застосовується, якщо митна 
вартість товарів, на думку митниці, не може бути виз-
начена шляхом застосування попереднього методу. 

Дискусійним, на думку авторів, є сутність митної 
вартості імпортованих товарів, від якої обчислюється 
податкове зобов’язання з ПДВ чи мита, що підля-
гають сплаті до бюджету.  

Відповідно до ст. 190.1 Податкового кодексу України 
базою оподаткування ПДВ для товарів, що ввозяться 
на митну територію України, є договірна (контрактна) 
вартість, але не нижче митної вартості цих товарів, 
визначеної відповідно до Митного кодексу України, з 
урахуванням мита та акцизного податку, що підлягають 
сплаті і включаються до ціни товарів [2]. 

Отже, договірна (контрактна) вартість товарів вказу-
ється або у контракті, або у додатку до нього – 
специфікації, або в інвойсі. Методика її обчислення 
залежить від умов поставки Інкотермс – 2010, а саме: 
безпосередньо контрактна вартість чи вартість, що 
включає додаткові витрати (вартість транспортування 
товару до кордону України, транспортування товару 
по території Україні до покупця тощо). 

Таким чином, митна вартість товарів не завжди є 
договірною (контрактною) вартістю, що передбачає 
ускладнення при обчисленні податків і зборів. Крім 
того, ПДВ обчислюється, виходячи з вартості товарів, 
до якої включені мито та акцизний податок, що свідчить 
про подвійність оподаткування та завищення суми 
ПДВ, який сплачується до бюджету. 

Суперечності також існують при визначенні пер-
вісної вартості імпортованих товарів, яка визначається 
на рахунку 28 «Товари» та в подальшому буде скла-
довою частиною продажної вартості. Так, відповідно 
до П(С)БО 9 «Запаси», первісна вартість товарів включає: 
суми, що сплачуються згідно з договором постачаль-
нику за вирахуванням непрямих податків; суми ввізного 
мита; суми непрямих податків у зв'язку з придбанням 
запасів, які не відшкодовуються підприємству; транс-
портно-заготівельні витрати; інші витрати [3]. Отже, 
дискусійною є база для оподаткування ПДВ при про-
дажу товарів: необхідно враховувати договірну (конт-
рактну) вартість, регламентовану Податковим кодексом 
України, яка не містить додаткових витрат (транспорт-
них послуг, послуг терміналу та брокерських послуг) 
чи всі складові первісної вартості відповідно до 
П(С)БО 9 «Запаси». 

На думу авторів статті, економічно обґрунтованим 
є обчислення ПДВ не від договірної (контрактної) 
вартості товарів, а від вартості товарів, що включає 
всі понесені витрати на придбання товарів та їх дове-
дення до стану, придатного для продажу, що відпо-
відає вимогам П(С)БО 9 «Запаси».  

Облік імпорту товарів на прикладі ТОВ «ВІЗАР 
ПЛ» узагальнено у табл. 1. 

В інформаційній системі «1С: Підприємство – Уп-
равління торговим підприємством для України, ре-
дакція 1.2» вантажна митна декларація міститиме суму 
ПДВ, що відноситься на вартість придбаних товарів. 
При цьому ПДВ розподіляється між видами товарів 
пропорційно до їх вартості (рис. 1). 

ВИСНОВКИ 
Проведене дослідження особливостей державного 

регулювання, оподаткування та обліку імпортних опе-
рацій дає підстави для наступних висновків. Чинне зако-
нодавство України стосовно імпорту товарів містить 
окремі суперечності та норми, що можна розуміти й 
трактувати неоднозначно, що призводить до пору-
шення законодавства платниками податків та переви-
щення повноважень контролюючими органами. Тому 
авторське бачення вдосконалення чинної нормативно-
правової бази полягає в наступному: 

 уточнення окремих норм Митного кодексу Ук-
раїни стосовно подання імпортерами документів для 
митного контролю з врахуванням пропозицій авторів 
забезпечить прозорість електронного декларування; 
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Таблиця 1 
Облік імпорту товарів по ТОВ «ВІЗАР ПЛ» за квітень 2019 р. 

Зміст операції Дт Кт Сума, грн. 
1. Списано банком з поточного рахунку підприємства суму грошових коштів для 
купівлі іноземної валюти (2800 €, курс - 30,833400) 

333 311 86333,52 

2. Переведено суму списаних грошових коштів для зарахування на транзитний 
рахунок банку 29003179 (2800 €, курс - 30,451947) 

334 333 85265,45 

3. Списано з поточного рахунку комісію за купівлю іноземної валюти (0,5 %) 92 333 429,52 
4. Відображено негативну курсову різницю при купівлі валюти 942 333 638,55 
5. З поточного рахунку сплачено за переказ коштів в іноземній валюті (25,0 $) 92 311 672,23 
6. Зараховано кошти в іноземній валюті на валютний рахунок підприємства (2800 €, 
курс - 30,451947) 

312 334 85265,45 

6. З валютного рахунку перераховано аванс іноземному постачальнику (2800 €, курс - 
30,451947) 

3712 312 85265,45 

7. З поточного рахунку сплачено передоплату за митне оформлення  641 311 21000,00 
8. Оприбутковано товар, що надійшов від іноземного постачальника (2203 €, курс - 
30,2427740) 

281 632 66624,83 

9. Проведено взаємозалік заборгованості за виданим авансом 632 3712 66624,83 
10. Включено до вартості товарів ПДВ, що сплачений митниці 281 641 20524,97 
11. Включено до вартості товарів вартість послуги з перебування транспортного 
засобу з вантажем в зоні митного контролю 

281 631 350,00 

12. Включено до вартості товарів вартість послуги брокера з митного оформлення 
товарів 

281 631 1500,00 

13. Включено до вартості товарів вартість послуги з транспортування товарів 281 631 46454,00 
 

 
Рис. 1. Розподіл суми ПДВ у програмі «1С: Підприємство – Управління торговим підприємством для України, 

редакція 1.2» 

 спрощення процедури митного оформлення ім-
порту товарів через скорочення кількості поданих до-
кументів для митного контролю є запорукою зміц-
нення партнерських відносин між Україною та краї-
нами ЄС; 

 усунення розбіжностей у Митному та Податко-
вому кодексі України, а також в П(С)БО 9 «Запаси» 
стосовно формування митної вартості імпортованих 
товарів, включення окремих складових до первісної 
вартості придбаних товарів, що були імпортовані в 
Україну, для достовірного і правильного розрахунку 
податків і зборів забезпечить поповнення державного 
бюджету та виконання ним його соціальних функцій. 
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У статті представлено класифікацію факторів впливу на фінансову стійкість підприємства та виділено ті, що 
спричиняють найбільший вплив на неї. Розглянуто зовнішні та внутрішні фактори, а також виділено особливості перших. 
Для визначення ступеня впливу зовнішнього середовища на діяльність підприємства, застосовано методику T.E.M.P.L.E.S., 
а також виділено основні чинники зовнішнього середовища. При проведенні T.E.M.P.L.E.S.-аналізу розглянуто технологічні, 
екологічні, ринкові, політичні, законодавчі та соціальні фактори. За ступенем значущості фактори поділяються на базові, 
похідні та деталізуючі.  

*   *   * 

В статье представлена классификация факторов влияния на финансовую устойчивость предприятия и выделены те, 
которые оказывают наибольшее влияние на нее. Рассмотрены внешние и внутренние факторы, а также выделены особенности 
первых. Для определения степени влияния внешней среды на деятельность предприятия, применена методика T.E.M.P.L.E.S., а 
также выделены основные факторы внешней среды. При проведении T.E.M.P.L.E.S.-анализа рассмотрены технологические, 
экологические, рыночные, политические, законодательные и социальные факторы. По степени значимости факторы 
делятся на базовые, производные и детализирующие. 

*   *   * 

Introduction. The article states that the activity of any enterprise in the context of increasing globalization processes in the 
economy is constantly exposed to various uncertain factors caused by the instability of the political situation in the country and the 
growing competition in the market. These factors can lead to both positive and negative changes in the activities of the enterprise. 

Purpose. The purpose of the article is to study the factors affecting the financial stability of the enterprise for various reasons. 
Results. The article presents the classification of factors influencing the financial stability of an enterprise and identifies those 

that have the greatest impact on it. External and internal factors are considered, and also features of the first are allocated. To 
determine the degree of influence of the external environment on the activities of the enterprise, the method of T.E.M.P.L.E.S. was 
applied, and the main factors of the external environment were identified. During the T.E.M.P.L.E.S.-analysis, technological, 
environmental, market, political, legislative and social factors were considered. According to the degree of significance factors are 
divided into basic, derivative and detailing. It was noted that with a constant need for resources and a simultaneous decrease in the 
own financial resources of enterprises, it becomes necessary to borrow them, which in turn leads to an increase in the price of 
borrowed resources, and the possibility of using them to increase the return on equity can be complicated, as a result. 

Conclusion. Solving the problem of ensuring financial stability is achieved by analyzing the internal and external factors 
affecting the financial sustainability of an enterprise. Only through the development of a personal management system of financial 
sustainability factors can we identify the most significant factors affecting financial sustainability and develop an effective system of 
actions to overcome them. 

Ключові слова: фінансова стійкість підприємства, внутрішні фактори, зовнішні фактори, базові фактори, похідні 
фактори, деталізуючі фактори 

Ключевые слова: финансовая устойчивость предприятия, внутренние факторы, внешние факторы, базовые 
факторы, производные факторы, детализирующие факторы 

Keywords: financial stability of the enterprise, internal factors, external factors, basic factors, derivative factors, detailed factors 

 

ВСТУП 
Діяльність будь-якого підприємства в умовах під-

вищення процесів глобалізації в економіці постійно 
піддається впливу різноманітних факторів та невизна-
чених чинників, зумовлених нестабільністю політичної 
ситуації в країні та зростанням конкуренції на ринку. 
Ці фактори можуть призвести як до позитивних, так і 
до негативних змін в діяльності підприємства.  

Збереження фінансової стійкості підприємства та 
мінімізація впливу цих різноманітних чинників є необ-

хідною умовою існування кожного підприємства. Саме 
тому гостро постає потреба дослідження факторів, що 
впливають на фінансову стійкість підприємства. 

Питання аналізу та виявлення факторів, що вплива-
ють на фінансову стійкість підприємства завжди було 
об'єктом дослідження вітчизняних та закордонних 
вчених. Даному питанню бути присвячені роботи таких 
науковців та практиків, як: І.О. Бланк, Ю.С. Цал-
Цалко, О.Я. Базілінська, Г.В. Савицька, М.Д. Білик, 
О.В. Крухмаль, В.П. Привалов, Л.М. Шаблиста, Л.А. Кос-
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тирко, О.О. Терещенко, А.В. Василенко, Т.О. Фролова, 
О.А. Островська, В.В. Коваленко, І.Г. Ловінська, О.В. Пав-
ловська, А.М. Поддєрьогін, Н.А. Мамонтова, А.І. Ко-
вальов та багато інших.  

МЕТОЮ СТАТТІ є дослідження факторів, що впли-
вають на фінансову стійкість підприємства за різними 
ознаками. 

МЕТОДИ ДОСЛІДЖЕННЯ 
У процесі роботи застосовувались такі методи еко-

номічних досліджень: системно-структурний, абстрактно-
логічний, графічний. 

Методичною та інформаційною основою статті є 
наукові праці вітчизняних та зарубіжних вчених, ма-
теріали періодичних видань, ресурси Internet. 

РЕЗУЛЬТАТИ 
Фінансова стійкість підприємства формується під 

впливом багатьох зовнішніх та внутрішніх факторів. 

Їх невизначеність негативно впливає на діяльність 
підприємств, що спричиняє відсутність забезпечення 
відповідного рівня фінансової стійкості. У свою чергу 
позитивні значення показників фінансової стійкості є 
підґрунтям для нормального функціонування підпри-
ємств і поступового зростання їх економічного потенціалу.  

Класифікація факторів впливу на фінансову стій-
кість підприємства наведена у табл. 1 [1, с. 83]. 

Як видно з табл. 1, класифікація факторів впливу 
на фінансову стійкість підприємства є досить різно-
манітною. Серед дослідників найбільша увага приділя-
ється факторам, що залежать від місця виникнення, 
оскільки ефективність підприємства залежить як від 
внутрішнього, контрольованого середовища, так і зов-
нішнього, неконтрольованого, державного середовища. 

Розглянемо більш детально найпоширеніші фактори, 
що впливають на фінансову стійкість підприємства 
(рис. 1). 

Таблиця 1 
Класифікація факторів впливу на фінансову стійкість підприємства [1, с. 83] 

Класифікаційна ознака Фактори Характеристика 

1 2 3 

За інтенсивністю 
взаємодії 

Взаємопов'язані 
Фактори взаємопов'язані між собою, тобто реалізація одного фактора 
зумовила дію іншого 

Невзаємопов'язані Фактори невзаємопов'язані між собою 

За місцем виникнення 
Внутрішні Залежать від діяльності підприємства 

Зовнішні Не залежать від діяльності підприємства 

За важливістю 
результату 

Основні Значно впливають на фінансову стійкість підприємства 

Другорядні Не значно впливають на фінансову стійкість підприємства 

За характером впливу 

Екстенсивні 
Результатом впливу факторів є кількісний приріст результативного 
показника 

Інтенсивні 
Результатом впливу факторів є якісний приріст результативного 
показника 

За терміном 
використання 

Поточні 
Можуть сколивати фінансову стійкість підприємства у короткостроковій 
перспективі 

Перспективні 
Можуть сколивати фінансову стійкість підприємства у довгостроковій 
перспективі 

За способом виявлення 

Явні 
Можуть бути виявлені в результаті експрес-аналізу фінансово-
господарської діяльності підприємства 

Сховані 
Можуть бути виявлені за поглибленого аналізу фінансово-господарської 
діяльності підприємства 

За часом дії 

Постійні 
Фактори, характер впливу яких на фінансову стійкість підприємства з 
часом суттєво не змінюється 

Змінні 
Фактори, характер впливу яких на фінансову стійкість підприємства 
постійно змінюється 

За ступенем поширення 
Загальні Діють у всіх галузях економіки 

Специфічні Діють в умовах окремої галузі економіки або підприємства 

За можливістю виміру 
впливу 

Вимірювані 
Вплив факторів на фінансову стійкість підприємства може бути кількісно 
оцінено 

Не вимірювані 
Вплив факторів на фінансову стійкість підприємства не можливо 
кількісно оцінити 

За структурою 
Прості Фактори не можливо розложити на окремі елементи 

Складні Фактори може бути проаналізовано за елементами 

 



ЕКОНОМІКА. ФІНАНСИ. ПРАВО   5/1’2019 

26 

Продовження табл. 1 
1 2 3 

За колективом 
Суб'єктивні Залежать від діяльності юридичних та фізичних осіб 

Об'єктивні Не залежать від діяльності юридичних та фізичних осіб 

За властивостями явищ 
Кількісні Фактори відображають кількісну визначеність явищ 

Якісні Фактори визначають внутрішні якості, ознаки та особливості явищ 

За ступенем значущості 
Першого рівня Фактори безпосереднього впливу на фінансову стійкість підприємства 

Другого рівня Фактори опосередковано впливають на фінансову стійкість підприємства 
Третьогорівня Фактори диверенційованого впливають на фінансову стійкість підприємства 

 

Найпоширеніші види факторів, що впливають на фінансову стійкість підприємства

   За місцем виникнення: 
   - внутрішні фактори
   - зовнішні фактори

   За ступенем значущості: 
   - фактори І рівня (базові) 
   - фактори ІІ рівня (похідні) 
   - фактори ІІІ рівня (деталізуючі)

 
Рис. 1. Найпоширеніші фактори, що впливають на фінансову стійкість підприємства 

Як видно з рис. 1, фактори класифікуються за місцем 
виникнення та за ступенем значущості. За першою 
ознакою фактори поділяються на внутрішні та зов-
нішні. Найбільший вплив на фінансову стійкість підпри-
ємства мають наступні внутрішні фактори:  

 недосконала організаційна структура; 
 неефективність інвестиційно-інноваційної політики; 
 недостатність фінансових ресурсів; 
 низький контроль за усіма процесами на підпри-

ємстві.  
До внутрішніх факторів, що характеризуються знач-

ним негативним впливом на фінансову стійкість під-
приємств відносять [2, c. 152]: 

 зростання дебіторської заборгованості; 
 недостатність власних оборотних коштів; 
 неефективність фінансових вкладень; 
 значний відсоток морального та фізичного зне-

цінення основних активів; 
 низький рівень технологічного оновлення; 
 відсутність достатньої мотивації працівників під-

приємства. 
Особливість зовнішніх факторів полягає в тому, 

що вони, у більшості випадків, не підлягають регу-
люванню з боку керівництва підприємства. Для виз-
начення ступеня впливу зовнішнього середовища на 
діяльність підприємства, нами застосовано методику 
T.E.M.P.L.E.S. (Technology, Economics, Market, Politics, 
Laws, Ecology, Society). Вона дозволяє розглянути 
групу питань, пов'язаних із зовнішнім середовищем, 
розділивши їх на кілька підгруп для відповідного виз-
начення і класифікації. Сутність цієї методики полягає в 
тому, що кожне з виділених питань аналізується для 
з'ясування труднощів, які можуть виникнути під час 
роботи у даній сфері і які при цьому відкриваються 
позитивні можливості стосовно їх вирішення. При 
проведенні T.E.M.P.L.E.S.-аналізу необхідно розглянути 

технологічні, екологічні, ринкові, політичні, законо-
давчі та соціальні фактори [3]. 

Основні чинники зовнішнього середовища та їх 
групування за методикою T.E.M.P.L.E.S. наведено у 
табл. 2. 

На нашу думку, класифікація факторів впливу на 
фінансову стійкість за місцем виникнення є найбільш 
загальною та може бути застосована на будь-якому 
підприємстві. Залежно від рівня виникнення та сту-
пеня значущості на фінансову стійкість підприємства 
виділяють 3 групи факторів. 

Фактори I рівня – це узагальнюючі (базові) чин-
ники, які є результатом впливу чинників II і III рівнів 
і водночас виступають генератором взаємодії більш 
дрібних чинників [4, с. 194].  

До чинників I рівня відносять фазу економічного 
розвитку системи та стадію життєвого циклу підпри-
ємства. Фаза економічного розвитку системи впливає 
на темпи виробництва та реалізації продукції, рівень 
інвестицій підприємства у товарні запаси, а також на 
доходи підприємства та населення. Наприклад, у 
період економічної кризи темпи реалізації продукції 
відстають від темпів її виробництва, що призводить 
до скорочення збуту за одночасного зменшення доходів 
підприємств і рівня доходів населення. 

Результатом такої ситуації є зниження ліквідності 
підприємств та їх платоспроможність, що негативно 
впливає на рівень фінансової стійкості підприємства 
[5, с. 71].  

Наступним чинником I рівня є стадія життєвого 
циклу підприємства. На цей чинник потрібно звер-
нули особливу увагу, адже при визначенні загально-
економічної мети діяльності підприємства, для досяг-
нення якої будуть спрямовуватись всі інші його стра-
тегії, він є основоположним.  
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Таблиця 2 
Основні чинники зовнішнього середовища за методикою T.E.M.P.L.E.S. 

Група факторів Чинники Напрям проведення аналізу чинників 

Економічно-
соціальні 

- темпи розвитку національної економіки;  
- рівень галузево-регіонального розвитку;  
- динаміка і кон’юнктура ринку;  
- темп інфляції;  
- рівень безробіття;  
- державна політика у питаннях формування 
ціноутворення та розміру мінімальної заробітної 
плати;  
- швидкість зростання доходів громадян; 
- рівень та динамікаосвіти та культури населення;  
- чисельність та структура населення. 

- оцінка попиту і пропозиції на цільовому ринку;  
- чутливість підприємства до вартості позикового 
капіталу;  
- аналіз тенденцій фондового та валютного ринку;  
- оцінка внутрішньогалузевої конкуренції;  
- опрацювання статистичних даних країни задля 
оцінки макроекономічних показників (рівень 
безробіття, рівень зайнятості, ВВП, ВНР тощо);  
- вплив структури населення на діяльність 
суб’єкта господарювання. 

Ситуаційно-
політичні 

- політична ситуація;  
- рівень політичної стабільності;  
- рівень корупції;  
- адміністративні перешкоди;  
- система забезпечення і охорони прав власності. 

- очікування рішень посадових осіб; 
 - вплив реформ та програм уряду на діяльність 
підприємства;  
- оцінка політичних змін у країні. 

Нормативно-
правові 

- нормативно-правове забезпечення у сфері 
трудових відносин та динаміка їх змін;  
- нормативно-правові акти у питаннях регулю-
вання господарської діяльності;  
- законодавство в сфері оподаткування. 

- дослідження змін і тенденцій, як на рівні 
держави, так і на місцевому рівні, які прямо чи 
опосередковано можуть вплинути на діяльність 
підприємства;  
- оцінка впливу чинного законодавства на рівень 
конкуренції на ринку. 

Технологічні 
- розвиток нових технологій та можливість їх 
запровадження на підприємстві;  
- новітні стандарти техніки та обладнання. 

- аналіз можливостей підприємства вводити у 
виробничий процес новітні технології;  
- оцінка можливості запровадження нових методів 
отримання, зберігання та оброблення інформації. 

Екологічні 
- нормативно-правове забезпечення та стандарти 
у сфері охорони здоров’я та екологічної безпеки. 

- аналіз впливу підприємства на екологію регіону;  
- оцінка діяльності конкурентів в екологічній сфері. 

 
На підприємстві необхідно приділяти значну увагу 

з’ясуванню специфіки кожної окремої стадії його роз-
витку, оскільки саме вона буде визначати його потен-
ційні можливості стосовно забезпечення обсягів діяль-
ності, а отже, величини прибутку, формування при-
росту активів та їх фінансування у необхідному обсязі 
за рахунок власних фінансових ресурсів з метою само-
фінансування, і разом з цим опосередковано форму-
ватиме певний ступінь фінансової стійкості та стабіль-
ності фінансової діяльності підприємства [Ошибка! 
Источник ссылки не найден., с. 127].  

Фактори II рівня є похідними. Вони є результатом 
дії базових чинників. До чинників II рівня відносять: 

– грошово-кредитну політику; 
– амортизаційну політику; 
– середній рівень доходів населення; 
– соціальну політику держави; 
– демографічну ситуацію; 
– податкову політику держави; 
– загальний рівень стабільності; 
– стратегію управління обсягами діяльності; 
– стратегію управління капіталом; 
– стратегію управління активами; 
– стратегію управління грошовими потоками. 
Чинники ІІ рівня бувають зовнішніми та внутріш-

німи. Вплив зовнішніх чинників пов’язаний із держав-
ним регулюванням (фінансова, податкова, амортизаційна, 

грошово-кредитна, соціальна й демографічна політика 
тощо). Від напрямів, ступеня відповідності, видів, ме-
тодів цього регулювання та фази економічного циклу 
залежатимуть характер і глибина впливу деталізацій-
них чинників. 

Внутрішні чинники включають в себе стратегію уп-
равління обсягами діяльності підприємства, політику 
управління його активами та власним і позиковим 
капіталом, та забезпечують фінансову стійкість.  

Розробка стратегії передбачає визначення загаль-
ної потреби в активах, їх оптимальної структури при 
одночасному визначенні джерел фінансування цієї 
потреби й оптимізації структури капіталу, що, зі свого 
боку, є гарантом досягнення ефективної пропорційності 
між коефіцієнтом фінансової прибутковості та коефі-
цієнтом фінансової стійкості підприємства. Досягнення 
потрібного співвідношення між коефіцієнтом прибут-
ковості й коефіцієнтом фінансової стійкості повинно 
бути головною метою підприємства, оскільки цей чин-
ник сприяє збільшенню його ринкової вартості 
[Ошибка! Источник ссылки не найден.]. 

Фактори III рівня є деталізуючими. З їх допомогою 
з’ясовують і деталізують механізм впливу похідних 
чинників на фінансовий стан підприємства. Деталізу-
ючими чинниками є:  

– середній рівень доходів населення;  
– рівень інфляції;  
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– рівень конкуренції;  
– стратегія управління ризиком;  
– склад та структуру активів;  
– стратегія управління власними фінансовими ресур-

сами та позиковим капіталом.  
Вплив факторів III рівня на фінансову стійкість під-

приємства є диференційованим, тому за їх значущістю 
одним із найважливіших внутрішніх чинників фінан-
сової стійкості є вірний вибір стратегії управління ак-
тивами. Від того, який загальний обсяг оборотних 
коштів має підприємство, та від того яка кількість за-
пасів та активів знаходяться у грошовій формі, зале-
жить фінансова стійкість підприємства. 

Другим за значущістю внутрішнім чинником III 
рівня є стратегія управління капіталом (оптимізація 
складу та структури джерел фінансування активів, а 
також власних фінансових ресурсів). Зі збільшенням 
обсягу власних фінансових ресурсів за рахунок внут-
рішніх джерел збільшуються також потенційні мож-
ливості підприємства.  

Зовнішнім фактором III рівня, що впливає на ступінь 
фінансової стійкості, є рівень інфляції. Під впливом 
інфляції зменшується обсяг чистого прибутку підпри-
ємства, що призводить до зниження обсягу власних 
фінансових ресурсів, які формуються за рахунок внут-
рішніх джерел.  

При постійній потребі в ресурсах та одночасному 
зменшенні власних фінансових ресурсів підприємств 
з'являється необхідність їх запозичення, що в свою 
чергу призводить до зростання ціни на позикові ре-
сурси, та ускладнюється можливість їх використання 
для збільшення прибутковості власного капіталу, внас-
лідок чого може зростати вартість капіталу підпри-
ємства. Усе це в сукупності сприяє зниженню рин-
кової вартості підприємства [Ошибка! Источник 
ссылки не найден.]. 

ВИСНОВКИ 
Таким чином, розв’язання проблеми забезпечення 

фінансової стійкості досягається за рахунок аналізу 
внутрішніх та зовнішніх факторів, що впливають на 
фінансову стійкість підприємства. Лише за рахунок роз-
робки персональної системи управління факторами 
втрати фінансової стійкості можна визначити найбільш 
вагомі чинники, що впливають на фінансову стій-
кість, та розробити ефективну систему дій стосовно їх 
подолання. 
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У статті проведено статистичне дослідження технологічного аспекту виробничо-господарської діяльності переробних 
підприємств промисловості України. Для ідентифікації якісних змін було обрано показники використання основних вироб-
ничих ресурсів підприємств: матеріальних та трудових. Визначено природу переходу кількісних змін в діяльності промислових 
підприємств в якісні, що простежується в зміні характеру промислових технологій. Доведено факт адаптації промислових 
підприємств до ринкових умов в такий спосіб, коли більш інтенсивна експлуатація трудових ресурсів компенсує накопичення 
зносу основних засобів.  

*   *   * 

В статье проведено статистическое исследование технологического аспекта производственно-хозяйственной деятель-
ности перерабатывающих предприятий промышленности Украины. Для идентификации качественных изменений были 
выбраны показатели использования основных производственных ресурсов предприятий: материальных и трудовых. Выявлен 
факт и раскрыта природа перехода количественных изменений в деятельности предприятий в качественные, что связы-
вается с изменением характера промышленных технологий. Доказано, что адаптация промышленных предприятий к рыночным 
условиям происходит посредством более интенсивной эксплуатации трудовых ресурсов для компенсации накопленного 
износа основных средств.  

*   *   * 

The article deals with the technological aspect of economic activity of processing enterprises of the Ukrainian industry. The 
official statistics were used as the information base of the study. The theoretical analysis showed low economic efficiency of 
industrial enterprises and the absence of prospects for their intensive development while maintaining inertia, the existing level of 
material and technical base and technologies. The technological backlog of industrial enterprises is reflected in the socio-economic 
consequences and the situation in the whole economy. The hypothesis that under such conditions new adaptive possibilities of 
adaptation of industrial enterprises to objective realities mature is expressed. These adaptive possibilities are related to the concept 
of "qualitative changes in industry" and are defined by the technological, social and market components. It is substantiated that the 
acquisition of qualitative changes is due to the accumulation of quantitative ones.  

The subject of research for the identification of qualitative changes was chosen the technological component. Its content includes 
indicators of the use of the main productive resources of processing enterprises: material and labor. The chain indexes of these 
indicators are calculated.  

It is shown that the technological component of qualitative changes in processing enterprises is directly related to the technical 
level of industrial technologies. The dynamics and nature of changes in industrial technologies are established by comparison of the 
average values of indices of consumption of productive resources. In recent years, technology has become more material-intensive 
and less salary-(labor)intensive. It was found out that in objective conditions of scientific and technical development and the 
replacement of this kind of live labor, "under-armament" of labor goes against the modern practice of effective management.  

The fact of the transition of quantitative changes in the activity of industrial enterprises in the qualitative level is determined. It is 
the change of the nature of industrial technologies. The fact of adaptation of industrial enterprises to market conditions is proved in 
such a way that more intensive exploitation of labor resources compensates for the accumulation of depreciation of fixed assets. 

Ключові слова: промисловість, переробні підприємства, статистичний аналіз, якісні зміни, продуктивність праці 

Ключевые слова: промышленность, перерабатывающие предприятия, статистический анализ, качественные 
изменения, производительность труда 
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ВСТУП 
Промислове виробництво завжди було основою 

економічної незалежності України. Навіть з урахуванням 
специфіки сучасних економічних відносин і розвит-
ком нематеріальної сфери роль промисловості в еко-
номіці неможна недооцінювати. Маючи надзвичай-
ний вплив на загальний стан української економіки, 
промисловість визначає її експортний потенціал і є 
ключовим фактором соціально-економічного розвитку 

країни. Аналітичну оцінку економічного стану і роз-
витку вітчизняних промислових підприємств найбільш 
ґрунтовно подано у наукових працях вчених Інституту 
економіки промисловості НАН України та Інституту 
економіки та прогнозування НАН України [1-5]. Зок-
рема, це стосується досліджень О.І. Амоші, Н.Є. Брю-
ховецької, І.П. Булєєва, Ю.С. Залозної, Л.О. Збараз-
ської, А.І. Землянкіна, Ю.В. Кіндзерського, Л.І. Феду-
лової, Ю.М. Харазішвілі та ін.  

Доведено, що роками накопичені технологічні проти-
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річчя у господарській діяльності промислових підпри-
ємств у кінцевому підсумку відбилися у соціально-еко-
номічних наслідках і ситуації у масштабах усієї еко-
номіки: глибокою диференціацією доходів населення, 
зниженням життєвого рівня, обмеженістю фінансових 
ресурсів людського розвитку, у підсумку – підвищенням 
соціальної напруженості [5]. Зменшення ефективності 
виробництва зробило промисловість України вкрай 
непривабливою для будь-якої участі у сучасних лан-
цюжках виробництва доданої вартості з використан-
ням глобальних механізмів ТНК [3]. 

В авторських роботах із вивчення економічної 
ефективності промислового виробництва України, 
зокрема у [6], виявлено не тільки низьку його ефек-
тивність, але й відсутність перспектив інтенсивного 
розвитку при збереженні інерції та існуючого рівня 
матеріально-технічної бази і технологій. Очікування 
помітних інноваційних змін з боку практичного впро-
вадження досягнень вітчизняної науки теж є занадто 
оптимістичним [7]. 

Постановка завдання дослідження 

Відомі наукові дослідження з економічного стану 
і динаміки господарської діяльності промислових під-
приємств у виробничому, інноваційному, зовнішньо-
економічному напрямах вже дали узагальнення їх 
оцінки, пояснили глибинні причини економічних явищ і 
обґрунтували певні макро-прогнози на перспективу. 
У той же час, пам’ятаючи про «невидиму руку ринку», 
можна припустити, що в сучасних умовах визрівають 
нові можливості промислових підприємств стосовно 
пристосування або адаптації до ринкових умов в ук-
раїнських реаліях. Кількісне накопичення таких адап-
тивних пристосувань очікувано перейде до нового 
якісного стану господарювання підприємств. Наразі 

широко не освітлені кількісні оцінки поточних змін у 
контексті якісного їх перетворення у нові можливості 
і ринкові переваги промислових підприємств, тому, 
на нашу думку, вони вимагають, узагальненого вивче-
ння і пояснення. 

МЕТОЮ РОБОТИ є розкриття сутності «якісних 
змін» у виробничо-господарській діяльності промис-
лових підприємств і виявлення їх у динаміці еконо-
мічних показників на основі аналізу статистичних 
даних. 

МЕТОДИ ДОСЛІДЖЕННЯ 
У роботі застосовано такі наукові методи: емпі-

ричні (спостереження, порівняння, індексний аналіз) 
та теоретичні (абстрагування, дедукція, аналіз, синтез, 
логічний підхід). Інформаційної базою емпіричних 
досліджень були офіційні статистичні дані. 

РЕЗУЛЬТАТИ 
Досить повне і логічне трактування якісних змін у 

розвитку і діяльності промислових підприємств по-
дано у роботах [8, 9]: у розумінні їх авторів, до якісних 
змін можна віднести зростання виробничих можли-
востей (потенціалу) підприємств, технологічної ефектив-
ності виробництва, якості продукції; а також досяг-
нення соціального, економічного та екологічного ефек-
тів. Якісні зміни розвитку підприємств забезпечують 
можливість тривалий період утримувати конкурентні 
позиції на основі досягнутого балансу між техніко-
технологічним рівнем виробництва і потребами зов-
нішнього середовища підприємства, що формуються 
під впливом розвитку науки і техніки. Взяте за основу 
таке бачення сутності якісних змін і наше уявлення 
стосовно визначення цього поняття подано на рис. 1. 

 
Природа (характер) якісних змін 

 
 

Технологічні: 
  

Соціальні:
  

Інші:
     

- впровадження 
інновацій; 
- заміщення 
живої праці 

 - зростання 
заробітної плати; 

- покращення умов 
праці

 
- ринкові; 

- інститутиціо-
нальні 

  
Рис. 1. Економічна сутність поняття «якісних змін» у промисловості 

За логікою об'єктивного розвитку суб'єктів госпо-
дарювання, як об’єктів матеріального світу, якісні зміни 
обумовлюються накопиченням низки кількісних пере-
творень. У пристосуванні до ринкових умов промис-
лові підприємства неминуче змінюють технологічний, 
соціальний або ринковий вектори господарської діяль-
ності (рис. 1). Виявлення та ідентифікація переходу 
кількісних тенденцій в якісні зміни господарської діяль-
ності підприємств можуть бути проведені на основі 
вивчення закономірностей довгострокової динаміки пев-
них економічних показників за статистичними даними.  

Предметом дослідження у цьому ракурсі іденти-
фікації якісних змін у промисловості була обрана тех-
нологічна складова, а саме – основні виробничі ре-
сурси переробних підприємств: матеріальні та трудові. 
Кількісні характеристики їх використання у грошо-
вому вимірі за 2001-2017 рр. отримано з офіційного 

сайту статистики України [10], а саме: 
 матеріальні витрати переробних підприємств 

промисловості (МЗ) взяті як проміжне споживання в 
розрахунках валового внутрішнього продукту; 

 витрати на оплату праці найманим робітникам 
(ЗП) і обсяги реалізованої продукції (ОР) взято з роз-
ділу «Діяльність підприємств»; 

 середньорічну залишкову вартість основних за-
собів (ОЗср) розраховано за даними статистичних 
збірників «Основні засоби України». 

Для аналізу динаміки економічних чинників вико-
ристовувався індексний метод. Розрахунок ланцюго-
вих індексів досліджуваних економічних величин МЗ, 
ЗП та ОЗср за 2001-2017 рр. показав, що подібними за 
характером змін використання виробничих ресурсів і 
відносною стабільністю показників виробничо-госпо-
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дарської діяльності підприємств можуть бути два ча-
сових ряди: період 2001-2008 рр. і 2015-2017 рр. 
Близькі чисельні значення відповідних індексів (Імз, 

Ізп, Іоз) дозволили розрахувати середнє їх значення 
як середньогеометричне. У табл. 1 представлені ці 
розрахунки для розділених часових рядів. 

Таблиця 1  
Середні значення індексів використання виробничих ресурсів  

переробними підприємствами промисловості 

Часовий ряд 
Середнє значення 

Ізп Іоз Імз 

2001-2008 
1,248 1,126 1,235 

1,122* 1* 1,109* 

2015-2017 
1,145 1,102 1,227 

1,043* 1* 1,125* 
* - значення приведено до порівнюваного виду відносно Іоз 

 
Оскільки технологічна складова якісних змін пе-

реробних підприємств безпосередньо пов’язана з тех-
нічним рівнем промислових технологій, а отже, і облад-
нання, індекс основних засобів виявляється значущим 
критерієм аналітичних висновків. Цим обумовлено при-
ведення інших індексів (Імз та Ізп) до порівнюваного 
з Іоз виду. Зниження Іоз у періоді 2015-2017 рр. 
порівняно з 2001-2008 рр. пов’язується нами із зносом 
основних фондів. При порівнянні приведених середніх 
індексів досліджуваних економічних показників з Іоз, 
видно, що у періоді 2015-2017 рр. зростають матері-
альні витрати (1,125 проти 1,109), а зріст оплати праці 
– нижче (1,043 проти 1,122). Тобто при фіксованому 
значенні Іоз рівень промислових технологій у 2015-
2017 рр. можна вважати більш матеріалоємним й менш 
зарплато-(трудо)ємним. Таке явище має місце, коли 
завантаження основних засобів (технологічного облад-
нання) зростає, а витрати на оплату праці зменшу-
ються. Причиною такого становища, у загальному ви-
падку, можуть бути: 

 заміщення живої праці машинною при викорис-
танні більш продуктивного сучасного обладнання; 

 зростання матеріальних витрат при фактично 
незмінному їх фізичному обсязі внаслідок випереджу-
вального росту цін на відповідні ресурси при одно-
часному зниженні витрат на оплату праці. 

Враховуючи, що Іоз2015-2017 < І оз2001-2008, високий 
знос основних засобів [10], а також дійсне зростання 
цін на імпортовані матеріальні ресурси (сировину, 

енергоносії тощо), останнє припущення є більш спра-
ведливим. 

На рис. 2 наведено економічні показники ефектив-
ності використання основних засобів переробних під-
приємств – фондоозброєність (Фозб), яка розрахована 
відношенням середньорічної залишкової вартості ос-
новних засобів до витрат на оплату праці, та ефек-
тивності використання трудових ресурсів – продук-
тивність праці (ПП). Останній показник розрахований 
відношенням обсягів реалізованої продукції до витрат 
на оплату праці. Визначені таким чином показники 
Фозб і ПП мають порівнювані розмірності і врахо-
вують чинник часу. Слабко виражений тренд ПП (зрос-
тання за весь досліджуваний період на 28 %) говорить 
про зростання ефективності використання живої праці 
при практично незмінній фондоозброєності цієї праці. 
Висновок стосовно змін характеру або рівня промис-
лових технологій і ступеню заміщення живої праці 
зробити складно, але звертають увагу стійко-низькі 
значення фондоозброєності праці (2-3 грн./грн.) на 
всьому досліджуваному часовому періоді. 

Простежимо зміни основних економічних показ-
ників виробничо-господарської діяльності перероб-
них підприємств у порівнювальному виді. На рис. 3 
наведено динаміку обсягів реалізованої продукції 
(ОР), витрат на оплату праці (ЗП) і середньорічну 
вартість основних засобів (ОЗср) з приведенням цих 
показників до одного розрахункового періоду часу 
2001 р. 

 
Рис. 2. Показники ефективності використання основних фондів переробних підприємств і трудових ресурсів 
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Рис. 3. Приведені економічні показники обсягів реалізованої продукції (ОР), трудових витрат (ЗП) і 

забезпечення основними засобами (ОЗср) переробних підприємств промисловості 

З рис. 3 слідує: 
– характер змін обсягів реалізованої продукції має 

нелінійну динаміку з максимумами у 2007 і 2011 рр.; 
– динаміка оплати праці виглядає стаціонарним 

часовим рядом, а на одиницю реалізованої продукції 
питомі витрати праці навіть зменшується; 

– середньорічна вартість основних засобів має 
знижувальний тренд з відповідним зменшенням вар-
тості на 40%. 

Водночас (рис. 3) насторожливою тенденцією, на 
нашу думку, є поступове зниження вартості основних 
засобів внаслідок зростання їх зносу. В об'єктивних 
умовах науково-технічного розвитку промислового 
виробництва та відповідного до цього заміщення жи-
вої праці, «недоозброєння» цієї праці на переробних 
підприємствах йде всупереч сучасній практиці ефек-
тивного господарювання. І, скоріш за все, саме у цьому 
викривається неочевидний факт адаптації промисло-
вих підприємств до ринкових умов: трудовими ресур-
сами компенсується все менш ефективна експлуата-
ція застарілого технологічного обладнання. Тобто за 
якісні зміни у виробничо-господарській діяльності пере-
робних підприємств промисловості ми вважаємо ком-
пенсацію накопиченого зносу основних засобів більш 
інтенсивною експлуатацією трудових ресурсів при зни-
женні питомих витрат на оплату праці найманим ро-
бітникам.  

ВИСНОВКИ 
Поняття «якісні зміни» у промисловості визначено 

нами за технологічною, соціальною і ринковою скла-
довими. За логікою об'єктивного розвитку суб'єктів гос-
подарювання, як об’єктів матеріального світу, якісні 
зміни у господарській діяльності підприємств обумовлю-
ються накопиченням низки кількісних. Предметом дос-
лідження у ракурсі ідентифікації якісних змін була об-
рана технологічна складова, а саме – основні вироб-
ничі ресурси переробних підприємств. У досліджува-
ному періоді 2001-2017 рр. відносно стабільними ви-
явлено такі часові ряди: 2001-2008 рр. і 2015-2017 рр. 
Індексним методом аналізу показано, що рівень про-
мислових технологій у 2015-2017 рр. можна вважати 
більш матеріалоємним і менш зарплато-(трудо)ємним, 
ніж у 2001-2008 рр. При приведенні статистичних по-
казників у фактичних цінах до порівнювальних зна-
чень і одного розрахункового року, обґрунтовано, що 
обсяг реалізованої продукції з 2001 р. фактично не 

зменшувався, витрати на оплату праці – теж, напроти, 
вартість основних засобів знизилася на 40 %, що в оз-
начених умовах означає не тільки їх знос, а й «недо-
озброєння» праці на переробних підприємствах.  

Таким чином, через перехід кількісних технологіч-
них змін у виробничо-господарській діяльності пере-
робних підприємств в якісні визначено природу адап-
тації промислових підприємств до ринкових умов. 
Якісні зміни, відповідно до проведеного дослідження, 
простежуються у зміні характеру промислових техно-
логій у такий спосіб, коли більш інтенсивна експлу-
атація трудових ресурсів компенсує накопичення зносу 
основних засобів.  
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Стаття присвячена дослідженню можливостей інтеграції України у глобальний ринок криптокапіталу. Визначені 
перспективи держави стати важливим гравцем на цьому ринку завдяки можливості бути залученими із початку, та роз-
вивати цю галузь синергічно із світовими лідерами, що дасть можливість підвищити інтеграцію та ефективність націо-
нального капіталу на класичних ринках капіталу. Виявлені основні переваги для України на ринку інвестування в крипто-
індустрію на даному етапі. Висвітлені основні напрямки регулювання діяльності гравців ринку криптокапіталу різних країн світу. 

*   *   * 

Статья посвящена исследованию возможностей интеграции Украины в мировой рынок криптокапитала. Определены 
перспективы государства стать важным игроком на этом рынке благодаря возможности быть привлеченным с начала, и 
развивать эту отрасль синергически с мировыми лидерами, что позволит повысить интеграцию и эффективность нацио-
нального капитала на классических рынках капитала. Выявлены основные преимущества для Украины на рынке инвести-
рования в криптоиндустрию на данном этапе. Освещены основные направления регулирования деятельности игроков 
рынка криптокапитала разных стран мира. 

*   *   * 

The article is devoted to research of the possibilities jf integration Ukraine into the global market of the crypto capital. The 
prospects of the state to become an important player in this market due to the opportunity to be involved from the beginning, and to 
develop this industry in a synergy with world leaders, which will enable to increase the integration and efficiency of national capital 
in the classical capital markets. The main advantages for Ukraine in the investment market in the cryptographic industry are 
revealed at this stage. The main directions of regulation of activity of players of the market of crypt capital of different countries are 
highlighted. Ukraine is already a big player in the crypto market. And this victory should be developed. Under the condition of 
continuous improvement of IT technologies, proper cryptographic protection, legislative regulation, improvement of the 
infrastructure of functioning of the new type of money, taking into account the dynamics of the growth of rates and general 
capitalization, cryptography will occupy a more prominent place in the life of Ukrainians. This requires popularization measures, a 
legal guide for businesses and individuals, stimulating the emergence of a liquid market, creating an IT school to systematize 
knowledge on the technical component of cryptographic, especially protection methods. 

Ключові слова: криптономіка, криптокапітал, криптоіндустрія, майнінг, крипт інвестиції 
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ВСТУП 
Актуальність теми визначена не тільки та не стільки 

модерновістю теми криптономіки, скільки реальними 
перспективами стати державі важливим гравцем на 
цьому ринку завдяки можливості бути залученими із 
початку та розвивати цю галузь синергічно із світо-
вими лідерами, що дасть можливість підвищити інтег-
рацію та ефективність національного капіталу на кла-
сичних ринках капіталу.  

МЕТА РОБОТИ 
Головне завдання цього дослідження полягає у виз-

наченні певних та реальних перспектив інтеграції Ук-
раїни у світовий ринок криптокапіталу та взагалі при-
сутність України в криптоіндустрії. 

МЕТОДИ ДОСЛІДЖЕННЯ 
Методологічними та інформаційними джерелами 

для даного наукового дослідження є наукові праці 
вітчизняних та світових фахівців, матеріали періодич-
них видань, ресурси Internet, нормативно-правові акти.  

При проведенні дослідження використано методи 

структурно-логічного аналізу, порівняння та узагальнення. 

РЕЗУЛЬТАТИ 
Ще у березні 2017 р. голова Ради НБУ Б. Данили-

шин заявив, що «біткоїн, інші віртуальні валюти/крипто-
валюти є грошовими сурогатами, які не мають забез-
печення реальної вартості і не можуть використову-
ватися на території України як засіб платежу, оскільки 
це суперечить нормам українського законодавства» [8]. 

Однак на початку лютого 2017 р. директор із ко-
мунікацій «R-Street Institute» (США), політичний ана-
літик Бен Карнс написав колонку на «Forbes» про те, 
що Україна є «тихим» лідером у революції цифрових 
валют.  

Тобто Україна вже зараз є великим гравцем на 
крипторинку. І цю перемогу слід розвивати. За умови 
постійного вдосконалення ІТ-технологій, належного 
криптографічного захисту, законодавчого регулювання, 
покращення інфраструктури функціонування нового 
виду грошей, зважаючи на динаміку зростання курсів 
та загальну капіталізацію, криптовалюти займатимуть 
усе більш помітне місце в житті українців. Для цього 
потрібні заходи з популяризації, юридичний гайд для 
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бізнесу та фізичних осіб, стимулювання появи ліквід-
ного ринку (до прикладу, гривня-біткоїн), створення 
ІТ-школи для систематизації знань із технічного склад-
ника криптовалют, особливо – методів захисту [2]. 

У країнах, які використовують можливості і переваги 
участі у глобальному поділі праці, як правило, спос-
терігаються набагато вищі темпи економічного і соці-
ального розвитку. Порівняно із класичними, історично 
сформованими інвестиційними ринками, ринок крипто-
індустрії має надвисокі показники ризику та мульти-
плікації. 

Криптоіндустрія, як феномен останніх п'яти років, 
проходить через етапи дорослішання та відходить від 
правового нігілізму. Саме так проходила еволюція 
ринків класичного інвестування: нерухомість, цінні 
папери, валюти і нематеріальні активи. Особливістю 
криптоіндустрії можна назвати неймовірну динаміку і 
швидкість трансформацій. Одні напрямки інвестицій 
у криптоіндустрії не встигають відпрацювати плано-
вий ROIC як вже потрібно робити трансфер капіталу 
через закривання ніші. Зростання та падіння курсів та 
трендів зумовлені не ринковими, а спекулятивними 
та законодавчими умовами. 

Слід зауважити, що криптотехнології  не нова 
ідея, а вже багато років використовується у фінансах, 
шифруванні зв’язку та в інших галузях. 

А система блокчейну, ак відносно нова технологія 
стрімко набуває розвитку. І це також можливість для 
України стати лідером у блокчейн технологіях. Хоча, 
як відомо, вже пройшли перші вибори в світі, а саме у 
Сієрра Леоне пройшли на блокчейні. 

Сьогодні розрізняють існуючі та потенційні техно-
логії блокчейну на три категорії: блокчейн 1.0, 2.0, 

3.0. Блокчейн 1.0 – це криптовалюта, що застосову-
ється в різних додатках із різниними цілями. Блок-
чейн 2.0 – це контракти, що працюють у різних еко-
номічних, ринкових і фінансових додатках, в основі 
яких лежить блокчейн. Дані додатки працюють з різ-
ними типами фінансових інструментів – з акціями, об-
лігаціями, ф'ючерсами, заставними та правовими ти-
тулами, розумними активами і розумними контрактами. 
Блокчейн 3.0 – це додатки, область застосування яких 
виходить за рамки грошових розрахунків. Вони по-
ширюються на сфери державного управління, охорони 
здоров'я, науки, освіти, культури і мистецтва [7]. 

Основною і головною особливістю блокчейна є ви-
користання алгоритмів математичного обчислення, а 
також виключення «людини» і людського фактору 
при прийнятті рішення системою [1]. 

Існує думка, що для розвитку України також буде 
корисна технологія фінансування економіки на основі 
блокчейну. Згідно з розрахунками Азіатського банку 
розвитку, глобальний дефіцит фінансування торгівлі 
наразі складає $ 1,5 трлн., і до 2025 р. може зрости до 
$ 2,4 трлн. 

Дослідники стверджують, що нестачу фінансування 
можна скоротити на $1 трильйон, якщо застосувати 
блокчейн «більш широко». Зокрема, розподілені ме-
режі можуть ділитися діловими записами між фінуста-
новами блоками доставок і цим забезпечувати прозо-
рість для довіри бізнесу. 

За оцінками BRDO, у 2017-2018 рр. компанії ук-
раїнського походження створили 25 криптовалют. 
Обсяг залучених через ICO коштів складає $ 99 млн., 
а ринок майнінгу перевищує $100 млн. (рис. 1).  

 
Рис. 1. Ринок майнінгу [5] 

Незважаючи на відсутність спеціального законодав-
ства, Україна має гарні стартові умови, щоб перетво-
ритися на державу з розвиненою криптоекономікою. 

Білл Бархідт з American Express підтверджував за-
цікавленість хеджфондів і заможних фізичних осіб у 
крипторинку через його волатильність. 

Поява організацій, властивих традиційному фінан-
совому сектору, вселяє все більше довіри в інститу-
ційних інвесторів. Найстарша британська страхова ком-
панія Lloyd's of London розпочала співпрацю з аме-
риканським Кастодіальним сервісом Kingdom Trust. 
Понад 100 тис. клієнтів тримають криптоактиви в 30 

популярних валютах на загальну суму понад $ 12 млрд. 
на сервісі «холодного» зберігання. 

Клієнти Goldman Sachs і сам банк явно розрахо-
вують на наступ так званої «криптовалютної весни». 
Ф'ючерсні контракти передбачають купівлю-продаж 
активу за заздалегідь обумовленою ціною у заздалегідь 
встановлену дату. 

Таким чином, ринок цифрових валют знаходиться 
в очікуванні нового сильного підйому, драйвом якого 
повинен стати приплив коштів від інституційних ін-
весторів. Але питання «чому криптоіндустрія може і 
повинна зацікавити інвесторів» залишається відкритим. 
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Незважаючи на постійну критику від JP Morgan і 
Goldman Sachs, обидві фінансові групи намагаються 
працювати з криптовалютою, і з кожним місяцем все 
активніше. Тільки перша робить це таємно, через бри-
танську дочірню компанію, яка є маркетмейкером на 
європейських криптобіржах, а другі відкрито розроб-
ляють свої рішення на основі блокчейну та крипто-
валюти. Вони активно взаємодіють з органами влади, 
і тому їх позиції синхронні. 

З одного боку глобальні гравці хочуть брати участь у 
зародженні молодої та перспективної індустрії, з ін-
шого боку вони побоюються причетності до нерегульо-
ваних фінансових операцій, анонімних операцій [12]. 

Якщо класичним ринком інвестування у короткому 
вигляді можна назвати: фінансовий капітал, цінні па-
пери, матеріальні фонди, нематеріальні активи, люд-
ський капітал, венчурний капітал, нерухомість, доро-
гоцінні метали, інші похідні, то у криптоіндустрії за 
аналогією можна назвати такі основні сегменти для 
інвестування: 

 криптовалюта (моно- або мультипортфелі токенів і 
коїнів). Близько за аналогією з ринком капіталу і 
цінних паперів в змішаному вигляді; 

 ринок ICO (initial coin offering), близький до 
ринку IPO (initial public offering); 

 майнінг – підтримка сервісом або роботою інфра-
структури блокчейну. Близький по суті до інвестува-
ння в основні фонди; 

 майнінг пули – близький по суті до фондів спіль-
ного інвестування; 

 криптофонди – близький по суті до інвестування 
у венчурні або інші високоризикові активи. 

Очевидно, що є деяка аналогія з класичним інвес-
тування, але є і принципові відмінності: 

1. Найбільша цінність кріптоіндустрії – децентра-
лізація і, як наслідок, надійність і стабільність інфра-
структури. І саме цією цінністю не володіє ніхто кон-
кретно, але володіють усі учасники блокчейну тією 
чи іншою міноритарною мірою. Хоча є і винятки. 

2. Термін інвестування. Те, що в класичному інвесту-
ванні називається «середньо терміновим інвестуванням» 
з горизонтом 3-5 років, у криптоіндустрії, в силу її 
молодості, є довгим строком практично за горизонтом 
планування. 

3. Спеціалізація і кооперація. У класичній науковій 
економічній літературі процес інтеграції починається 
з господарськоїі нтеграції суб'єктів, після того  галу-
зева, транскордонна кооперація, після того  міждер-
жавна, міжрегіональна і глобальна [6]. 

Ринок криптоіндустрії проходить прискореними 
темпами обов'язкові етапи, на які у фондового ринку 
пішли десятиліття, а у ринку капіталів і нерухомості 
тисячоліття: 

 етап зародження; 
 етап хаотичного / спекулятивного розширення; 
 етап надризиків і надприбутків; 
 етап монополізації; 
 етап регулювання, демонополізації, соціалізації; 
 етап інтеграції та прогнозування. 
Якщо у класичній економіці базовими показниками 

ROIC є рівень 5-25 %, то для криптоіндустрії цей по-
казник 20-1600 % (рис. 2). 

 
Рис. 2. Успішні ICO [10] 

Для порівняння подивимося ROIC у таких напрямках 
криптоіндустрії як ICO. Причому ми не можемо вклю-
чити цей показник в класичний ринок інвестування та 
цінні папери, оскільки більшість країн на даний мо-
мент не мають регулювання ICO та їх продукту то-
кенів і коїнів на відміну від давно і добре зарегульо-
ваного ринку IPO та їх похідних цінних паперів: акцій, 
бондів, корпоративних облігацій. 

Ще більш неймовірним виглядає порівняння окуп-
ності основних фондів класичної економіки та крипто-
економіки. 

Зрисунку видно, що у глобальному масштабі 6 млрд. 
дол. США – це мізерний обсяг інвестицій в ICO. 

Звичайно, що такі шанси залучають найрізноманіт-

ніший за походженням капітал, у т.ч. невизначеного 
походження, ймовірного й кримінального. 

З доступних джерел видно, що на даний момент 
основні інвестиції в кріптоіндустріі це: 

 майнінг; 
 створення інформаційної інфраструктури; 
 інвестиції у людський капітал. 
ICO-індустрія у 2017 р. – початку 2018 р. знаходилася 

на стадії абсолютного буму. Проте вже із середини 
2018 р. по березень 2019 р. капіталізація крипто-
активів знизилася втричі з майже 300 млрд. дол. до 
100 млрд. дол. Банкрутсва проектів, падіння крипто-
бірж та негативні прогнози зумовлюють відтік капі-
талу з криптоіндустрії. Хоча загальний фон поглибле-
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ного державного регулювання, поява нового інстру-
менту, як STO (security token offering) скоріше залу-
чать кошти великих транс національних інвесторів.  

Основні проблеми інвестування у криптоіндустрію 
можна розділити на три групи: 

а) група проблем законодавства і законодавчої від-
повідальності учасників ринку; 

б) група проблем професійної відповідальності 
гравців ринку, експертність; 

в) група проблем спекулятивного тренду. 
Відомо, що тільки деякі країни зайнялися законо-

давчими рамками крипто індустрії, питаннями опо-
даткування та кваліфікацією учасників ринку. Головне – 
це відповідальність таких категорій як криптобанки, 
криптобіржі, криптофонди. Оскільки від їх фінансової 
відповідальності, етичності і дисципліни залежить не 
просто добробут мільйонів інвесторів, а взагалі до-
віра до індустрії і її виживання. 

На середину 2018 р. найбільш сприятливими, без-
печними і врегульованими країнами для проведення 
ICO і ведення крипто бізнесу, згідно з дослідженням 
Hacker Noon, увійшли: Сінгапур, Швейцарія, Кайма-
нові острови, США, Великобританія. 

Так само у статистику ICO WatchList увійшли: 
Естонія, Білорусь, Мальта, Японія. 

Що стосується експертів і експертності, очевидно, 
що за кілька років не могло сформуватися ні крите-
ріїв експертності, ні самих експертів. На даний момент є 
беззаперечні лідери індустрії, скоріше завізіонери, гуру, 
провидці і прогнозисти. Найбільш відомі імена людей 

у криптосвіті: збірний образ або справжня людина 
поки не відомо – Сатоши Накамото – проект біткоїни; 
Віталік Бутерін – проект Ефіріум; Павло Дуров – 
телеграм; Jihan Wu – майнінг; Брайан Армстронг; 
Олаф Карлсон; Тайлер і Кемерон Уінклвосс; Чарлі Лі 
– лайткоїн. 

І головна проблема індустрії – слабка інтеграція з 
виробничими можливостями, з трудовими ресурсами 
та державними і міждержавними структурами. Ринок 
криптоіндустрії якби замкнутий сам на себе, задо-
вольняє попит самого ринку (за деякими винятками) і 
служить у благо не системним інвесторам, а спекулянтам 
і відвертим пройдисвітам. 

Як і класична революція, так і крипто революція 
грає на руку не найрозумнішим і благородним ін-
весторам, а самим жадібним, спритним і без принцип-
ним. Однак можна достовірно констатувати, що йде 
процес систематизації і самоочищення ринку. Цьому 
свідчить різке скорочення число скамів як і самих 
псевдо ICO, так і число безтурботних інвесторів. 

Станом на середину 2018 р. основними інвесто-
рами криптоіндустрії є не професіонали ринку, так 
звані «кити», люди, які намагаються простими, часто 
вже не продуманими кроками, збільшити свій дохід спе-
кулятивним, пасивним методом. Таких некваліфікова-
них інвесторів називають «хом'яками». Саме вони най-
більше витрачають гроші на шахрайські ICO, на фор-
мування неправильних портфелів (рис. 3). І тим самим 
дестабілізують ринок і знижують довіру до нього. 

 
Рис. 3. Розподіл проектів, які вийшли на ICO у 2017-2018 рр. за галузями [11] 

Професійні приватні інвестори, як правило, не ризи-
кують усіма своїми активами, використовуючи крипто-
інструменти як диверсифікацію. Більш уважно вивча-
ють документи проектів. Використовуючи середньо-
строкові і довгострокові стратегії інвестування. 

Основним перевагами і перспективами для України 
на ринку інвестування у криптоіндустрію на даному 
етапі є: 

 можливість багаторазового примноження капіталів. 
Мовою криптоідустріі– зробити ікси (інвестування у 
монети і маркери, криптопорфелі); 

 зайняти нішу, яка нехай і не дає великих прибут-
ків, зате дає впізнаваність, ім'я та довіру інвесторів 
(криптобанки, криптофонди тощо); 

 диверсифікувати інші інвестиції з високим рівнем 
очікувань доходу і ризику (пайові фонди, активи на 
нестабільних ринках тощо); 

 перевести капітали класичного інвестування на 
інші території без застосування банківської сітки. 

На даний час в Україні немає законів, які б регу-
лювали крипторинок. Серед експертів і політиків існу-
ють різні думки: від повної відсутності контролю, як 
це в більшості країн, до заборони, як у Китаї. 

Однак найбільш раціональним підходом може бути 
симбіоз глибокого зарегулювання, як у США, Швей-
царії, Японії та гнучких можливостей, як на Мальє та 
в Естонії, зі встановленням сприятливого податкового 
клімату, як в Білорусі та інших країнах. 
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Відтоді ICO проекти гриміли і постійно зростали. 
Причиною такої широкої популярності первинних 
пропозицій монет є той факт, що з моменту запуску 
такої процедури збору коштів спостерігалася відсут-
ність будь-яких регулюючих правил. Уряди різних 
країн світу ігнорували це явище на ранніх стадіях, 
коли воно тільки починало набирати силу. Через такий 
безтурботний підхід сфера ICO стала хилитися у не-
гативну сторону. Були зафіксовані різні правопору-
шення, такі як шахрайство, відмивання грошей та фі-
нансування тероризму. Інвестори зазнавали краху, а 
екосистема розвитку та інвестицій поступово почала 
знецінюватися. 

Напрацювання у даній сфері продовжуються. Почи-
наючи з 16.10.2018 р. при Міністерстві фінансів Ук-
раїни було створено дві робочі підгрупи з підготовки 
узагальнюючих податкових консультацій стосовно 
оподаткування ПДВ операцій постачання програмної 
продукції та стосовно проблемних питань оподатку-
вання операцій з криптовалютами. Дані узагальнені 
позиції планувалося представити на розгляд Експерт-
ної ради до кінця 2018 р.  

Що стосується світового досвіду, то слід звернути 
увагу на правове регулювання оподаткування крипто-
валюти в наступних країнах:  

1. Для країн, що входять в Європейський Союз, 13 
листопада 2017 р. стало важливою датою на крипова-
лютному ринку, оскільки саме в цей день управління 
ринку цінних паперів випустило більш суворі правила, 
які докорінно змінили методи роботи ICO. Зокрема, 
ці правила зобов'язали ICO-проекти вказувати ризики 
для інвесторів. Крім того, фірми, що організовують 
ICO, тепер зобов'язані дотримуватися усіх законодавчих 
вимог і положень. Це, в свою чергу, призвело до зни-
ження кількості випадків шахрайства в ICO з 2018 р. і 
дотепер.  

2. Сполучене Королівство, зі свого боку, не має 
строгих правил стосовно ICO. Проте в цій країні був 
створений спеціальний орган з фінансового нагляду, 
який консультує інвесторів про ризики, пов'язані з ICO. 
У даному органі заявляють, що інвестори повинні 
розглядати ICO як експериментальні проекти і споді-
ватися на краще, будучи, однак, готовими до гіршого. 
Країна також дозволяє розробникам ICO створювати 
закони та регулювальні правила на свій розсуд і зас-
тосовувати ці правила для своїх проектів. Крім того, у 
Сполученому Королівстві є контрольоване середовище, 
яке є частиною тестування регулювання первинних про-
позицій монет.  

3. У цілях оподаткування, IRS розглядає криптова-
люти як майно; базою оподаткування є прибуток, 
який визначається як різниця між ціною продажу та 
витратами на придбання; ставка федерального по-
датку залежить від суми прибутку і становить 15 %  
35 %, але додатково можуть сплачуватись місцеві по-
датки (0 – 10 %); при оподаткуванні операцій з крипто-
валютами використовується поняття «справедливої 
ринкової вартості» на момент здійснення операції. 

У США ICO-проекти повинні дотримуватися стро-
гих правил. Якщо ICO-проект буде займатися про-
дажем токенів, для початку він повинен зареєструва-
тися у Комісії з цінних паперів і бірж. Більш того, він 
повинен також отримати ліцензію. Кожен ICO-проект 

зобов'язаний дотримуватися положень процедур KYC 
або AML («Знай-свого-клієнта» і «Запобігання відми-
ванню грошей»). В іншому випадку проти проекту 
може бути порушено кримінальну справу, а його ак-
тиви можуть бути конфісковані. Комісія з цінних па-
перів і бірж висловила свою позицію, заявивши, що 
альткоїни є цінними паперами, що робить їх такими, 
що підпадають під подальше регулювання даним орга-
ном. Однак США ще офіційно не оприлюднили свою 
позицію стосовно того, чи є токени ICO і криптова-
люта цінними паперами. 

4. Управління цінними паперами Канади заявило, 
що ICO і альткоїни відносяться до цінних паперів і 
тому повинні регулюватися правилами, що застосову-
ються в індивідуальному порядку для кожного проекту. 
Канада також створила випробувальне середовище 
(«пісочницю») для первинних норм регулювання. Ця 
пісочниця встановлює інструкції для проектів фінтех-
індустрії, які не відповідають встановленим раніше пра-
вилам. Також вона покликана регулювати всю галузь. 

5. Китай, зі свого боку, повністю покінчив з ICO. 
Нещодавно була введена заборона на роботу ICO-
проектів через шахрайські операції, які спостерігалися 
під час їх функціонування. Країна також заявила, що 
обмін біткоїнами повинен припинитися, а будь-який 
ICO-проект, який завершив роботу до заборони, по-
винен повернути альткоїни, отримані у ході обміну. 
Крім того, будь-яка компанія або фізична особа, що 
порушують ці закони, будуть притягнуті до відпо-
відальності. 

6. В Індії немає регулюючих правил стосовно ICO. 
Проте, 17 лютого Резервний банк Індії опублікував 
повідомлення про ризики, пов'язані з торгівлею крипто-
валютою, а також заявив, що жодна компанія не отри-
мала від банку офіційної ліцензії на роботу з віртуаль-
ними валютами або біткоїнами.  

7. В Японії оподатковуються прибутки не лише від 
продажу криптовалют, а також і від обміну однієї 
криптовалюти на іншу; ставки податку від 15 % до 55 % 
(якщо прибутки більше 40 млн. єн). В Японії поки 
немає жорсткого регулювання. Однак розробляються 
плани стосовно посилення вимог KYC. Незважаючи 
на це, японці побоюються, що країна може зали-
шитися без альткоїнов і ICO вже в найближчому май-
бутньому, особливо з огляду на той факт, що кількість 
шахрайських ICO-проектів зростає, а нещодавно була 
зламана біржа coincheck. 27 жовтня 2017 р. країні 
стало відомо, що первинні пропозиції монет можуть 
впасти під дією закону про платіжні послуги.  

8. Уряд Швейцарії дуже дружелюбно налаштова-
ний відносно криптовалюти. Незважаючи на наявність 
жорстких правил для ICO-проектів, розглядається також 
можливість введення нових норм, які сприятимуть 
розвитку чесних ICO і оптимізують ринок. За даними 
Управління з нагляду за фінансовим ринком, розроб-
ляються плани по оцінці всіх первинних пропозицій 
монет всередині країни. Це дозволить уряду дізна-
тися, які ICO-проекти є шахрайськими, щоб позбутися 
від них, а також захистити чесні ICO. 

ВИСНОВКИ 
У міру розвитку ринку криптовалюти та ICO-

проектів необхідність регулювання ICO в різних краї-
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нах зростає. Однак таке регулювання повинно дотри-
муватися балансу. Справжнім ICO-проектам повинна 
надаватися можливість досягти своїх цілей, а шах-
райські ICO необхідно викорінювати. Хай там що, 
здається, криптовалюта міцно увійшла в наше життя, 
й ICO не зникнуть у найближчому майбутньому. Тому 
уряди різних країн повинні розробити шляхи їх ре-
гулювання [3]. 

Сингапур: доходи від приросту вартості крипто-
валют не оподатковуються; прибутки від продажу 
криптовалют несингапурським покупцям не оподат-
ковуються; доходи від продажу товарів за криптова-
люту відображаються за ринковою ціною товарів на 
дату продажу як і витрати; постачання криптовалюта 
розглядається як постачання послуг, яке підлягає 
оподаткуванню ПДВ;  

Ізраїль: криптовалюта розглядається як «актив», а 
доходи від її продажу будуть класифіковані як до-
ходи від капіталу; продаж криптовалют оподаткову-
ється податком на приріст капіталу за ставками 25 % 
для фізичних осіб і 47 % для юридичних; юридичні 
особи, що здійснюють реалізацію криптовалюти, опо-
датковують відповідні операції ПДВ у розмірі 17 %, а 
фізичні особи, крім майнерів, від ПДВ звільнені;  

Мальта: ставка податку на прибуток визначена на 
рівні 35 %, але є можливість повернути сплачений по-
даток; загальна ставка ПДВ становить 18 %; ставка 
ПДФО коливається від 0 до 35 %; продаж криптова-
лют за грошові кошти не оподатковується ПДВ; прид-
бання товарів за криптовалюти не оподатковується 
ПДВ для покупця, однак постачання товарів продав-
цем оподатковується;  

Республіка Білорусь: фізичні особи звільнені від 
будь-якого оподаткування операцій з криптовалютами, 
зокрема, їх майнінгу, продажу чи обміну; оподатку-
вання юридичних осіб залежить від статусу резидента / 
нерезидента Парку високих технологій;  

Гібралтар: відсутнє спеціальне законодавство, що 
регулює статус криптовалюти, але створено спеціаль-
ний режим для операторів розподілення криптовалют 
(DLT); після отримання статусу DLT, компанії не під-
лягають додатковому податковому навантаженню та 
сплачують корпоративний податок 10 %;  

Швейцарія: криптовалюти визнано рухомим майном 
у цілях оподаткування, оскільки воно може бути ре-
алізоване на біржі, з отриманням за нього грошових 
коштів; податок на прибуток (федеральний податок  
7,83 %, кантональний – від 1 % до 26 %); податок на 
приріст капіталу (федеральний податок – 7,83 %); 
операції з біткоїном та іншими криптовалютами не 
обкладаються ПДВ [4]. 

Українські експерти ринку пропонують: 
 нульову ставку податків на приріст криптока-

піталу до моменту його виведення у фіатні інструменти; 
 визнати інвестиції у крипту, майнінг тощо видами 

економічної діяльності із застосуванням знижених по-
даткових ставок на період формування ринку 10-20 років; 

 визнати інвестиції у криптоінструменти за анало-
гією з класичним інвестуванням; 

 дозволити переміщення криптоінвестіцій і крипто-
капіталів без обов'язкового застосування традиційних 
каналів переміщення капіталів, а тільки за допомогою 

блокчейну. 
У класичному фінансовому менеджменті перемі-

щення капіталів має 4 ознаки: цільове призначення 
капіталу, наявність країни донора і країни реципієнта, 
відображення в балансах власності, довгостроковий 
характер [9]. 

Перспективи інвестування у криптоінструменти 
залежать від величезної кількості чинників. На даний 
момент немає обґрунтованих довгострокових і навіть 
середньострокових прогнозів. Але для України є перс-
пективи на молодому ринку зайняти нішу використо-
вуючи диференційну ідею: 

 гарантії тією чи іншою мірою для платників 
податків в Україні, за аналогією зі Швейцарією, США, 
Німеччиною; 

 криптоофшор або територія лояльності, за ана-
логією з Естонією, Мальтою, Сингапуром; 

 територія майнінгу, за аналогією з Ісландією, 
Росією, Казахстаном. 

Сучасний інвестиційний світ рухливий, чуйний і 
готовий на багаторівневі форми кооперації. Це шанс 
утвердитися у спеціалізації і кооперації як для при-
ватних інвесторів, так і для країн, в тому числі для України. 
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Проаналізовано стан страхового ринку і вартості страхування туризму в Україні. Для туристів, що виїжджають за 
межі країни, обґрунтовано необхідність придбання страхового полісу з максимально можливим страховим покриттям. 
Переважна більшість українських туристів користуються тільки обов’язковою програмою страхування, яка пропонує їм 
туристичне агентство. При виїзді за кордон, страхова компанія може забезпечити туристу ще й страхування фінансових 
ризиків, пов’язаних з втратою багажу, непередбачуваним відказом від поїздки або достроковим повернення до постійного 
місця проживання. 

*   *   * 

The state of the insurance market and the cost of tourism insurance in Ukraine are analyzed. For tourists traveling outside the 
country, the necessity of acquiring an insurance policy with the maximum possible insurance coverage is substantiated. The vast 
majority of Ukrainian tourists use only a mandatory insurance program offered by a travel agency. When traveling abroad, the 
insurance company may also provide tourists with insurance for financial risks associated with luggage loss, unforeseen refusal to 
travel or pre-return to permanent residence. The global financial crisis has affected almost all aspects of human life. Usually, the 
problems of survival in difficult conditions touched the tourism business, and closely related to the tourism insurance market in 
Ukraine. One of the positive points, favorable both for tour operators and Ukrainian tourists traveling abroad, is the stabilization of 
existing low tariffs for insurance services in tourism. In this regard, it is quite relevant to ask the right choice of insurance services 
package when purchasing a tourist voucher for traveling abroad. Unfortunately, neither travel companies that make trips, nor 
insurance companies do not endeavor to provide the tourist with full and qualitative information on the possibility of an insurance policy.  

In 2018, the growth rates of premiums and insurance companies fell, while payments increased significantly. The average level 
of payments in the regions of Ukraine was 41 %. In addition, the number of insurance companies in our country is several times 
higher than the average number of insurers adopted in the developed countries in the insurance industry. Today in Ukraine 
insurance services are provided by 469 companies. When traveling abroad, the insurance company may also provide tourists with 
insurance for financial risks associated with luggage loss, unforeseen refusal to travel or pre-return to permanent residence. In 
addition, there are a lot of special insurance programs. However, the offer of such services in Ukrainian insurance companies is 
almost absent. For tourists who have to rest outside Ukraine, there are many insurance programs and opportunities to provide 
insurance protection for their lives, health, property. 

Ключові слова: страховий ринок, страхування туризму, страхування програми, платежі, премії, тарифи 

Keywords: insurance market, tourism insurance, insurance programs, payments, premiums, tariffis 

 

ПОСТАНОВКА ПРОБЛЕМИ 
Світова фінансова криза зачіпила майже всі сторони 

людської життєдіяльності. Звичайно, проблеми вижи-
вання у непростих умовах торкнулися туристичного 
бізнесу, і тісно пов’язаного з туризмом страхового 
ринку в Україні. Одним з позитивних моментів, благо-
приємних як для туристичних операторів, так і ук-
раїнських туристів, які виїжджають за кордон, є ста-
білізація існуючих низьких тарифів на страхові пос-
луги у туризмі. У зв’язку з цим цілком актуальною 
надається проблема правильного вибору пакету стра-
хових послуг у разі купівлі туристичної путівки для 
виїзду за кордон. На жаль, ні туристичні підпри-
ємства, які реалізують путівки, ні страхові компанії 
не докладають зусиль для забезпечення туриста 
повною і якісною інформацією стосовно можливостей 
страхового полісу. 

Аналіз останніх досліджень і публікацій 
У 2018 р. темпи приросту премій і страхових ком-

паній впали, в той час як виплати значно зросли. 
Середній рівень виплат по регіонах України склав 41 %. 
Окрім того, кількість страхових компаній у нашій 
країні в декілька разів перевищує середні показники 
кількості страхувальників, прийняті у розвинутих 
у страховому відношенні державах. Сьогодні в Україні 
страхові послуги надають 469 компаній (табл. 1) [1]. 

За оцінками експертів, вітчизняний ринок страхо-
вих послуг повинен зміщуватися з області кількості в 
область якості,  для цього достатньо 35-50 підпри-
ємств, котрі, залишаючись високоліквідними, могли б 
надавати широкий спектр послуг, повністю викону-
ючи свої обов’язки перед клієнтами [1]. У 2017 р. 
Державна комісія з регулювання ринку фінансових 
послуг прогнозує скорочення кількості страхових 
компаній на 30 % [1]. Таким чином, страхувальники 
вимушені боротися за виживання не тільки у зв’язку 
із загальною кризовою ситуацією в економіці, але й в 
умовах перенасичення пропозицій на ринку страху-
вання. 
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Таблиця 1 
Основні показники розвитку страхового ринку в Україні 

Роки 
Кількість 

підприємств, од. 

Чисті страхові 
премії 

Чисті страхові 
виплати 

Рівень виплат 
Частина страхування 

у ВВП 
Млн. грн. % 

2012 337 3757,3 523,1 13,9 2,7 
2013 347 7338,7 847,5 11,5 5,6 
2014 385 12844,8 1387,8 10,8 8,1 
2015 398 8072,5 1459,1 18,1 5,4 
2016 411 9239,0 2445,5 26,5 4,7 
2017 446 12353,8 3884,0 31,4 2,5 
2018 469 15981,8 6546,1 41,0 2,7 

 

МЕТОЮ СТАТТІ є обґрунтування необхідності 
придбання під час виїзду за кордон страхового полісу 
з максимально можливим покриттям страхових ризиків. 

ВИКЛАД ОСНОВНОГО МАТЕРІАЛУ 
Різко скорочується і страхування туризму, оскільки 

у кризові часи кількість бажаючих відпочити за кор-
доном скорочується у півтора-два рази. В умовах фі-
нансової кризи саме страхування туристів, що виїж-
джають за кордон, постраждає більш за все. Деякі 
експерти передбачають зниження платежів у цьому 
сегменті на 30-40 %. У зв’язку з інфляцією значно 
виросли ціни на путівки на такі популярні напрямки 
серед туристів, як Туреччина та Єгипет, і відповідно 
зменшився попит на них. Перестали користуватися 
популярністю травневі тури та автобусні тури в Європу. 
Виникає питання, чи зміняться ціни на страховий поліс, 
в яку сторону, і чи може його дешевина відбутися за 
рахунок прихованого зменшення страхового покриття. 
Турист, купуючи страховий поліс разом з путівкою, 
повинен уважно вивчити суть і обрати для себе най-
більш сприятливі страхові умови. 

Згідно із Законом «Про внесення змін до Закону 
України «Про туризм» [4] обов’язковим є медичне 
страхування туристів та страхування від нещасних 
випадків. Причому це страхування повинно забезпе-
чуватися суб’єктами туристичної діяльності на основі 
договору зі страховою компанією. Ситуація на стра-
ховому ринку туризму складається таким чином, що 
людина, купуючи путівку для поїздки за кордон, 
може не тільки обрати кращу для себе страхову ком-
панію, але й пакет страхових послуг з максимально 
зручним покриттям страхових ризиків. Водночас 
туроператор і його клієнт можуть диктувати умови 
страхування, виходячи зі своїх інтересів. 

Для туристів, що виїжджають за кордон, існує чо-
тири основних програми (А, В, С, D), наповнення яких 
на прикладі асистентської компанії Coris показано на 
рис. 1. Для туристів, які мають відпочивати за межами 
України, крім представлених на рис. 1, існує безліч 
страхових програм та можливостей забезпечити стра-
ховий захист свого життя, здоров’я, майна. 

 
Рис. 1. Програми страхування при поїздки за кордон на прикладі асистанської компанії Coris  

[розроблено автором] 

Переважна більшість українських туристів корис-
туються тільки обов’язковою програмою страхування, 
яка пропонує їм туристичне агентство. Зазвичай це 

програма В, умови показані на рис. 1. У цьому разі сума 
страхового платежу надзвичайно мала порівняно з 
вартістю путівки й турист навіть не замислюється про 
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технології її розрахунку та деталі виконання цієї прог-
рами у страховому випадку. У періодичних виданнях 
з туризму постійно з’являються статті, в яких осуджу-
ються плюси та мінуси дешевих страхових полісів. 

Базові страхові тарифи за програмою А, вста-
новлені у різних страхових компаніях, розрізняються 
незначно. Середні базові значення страхових тарифів 
наведені у табл. 2. 

Для порівняння приведемо тарифи на умовах прог-
рам В, С, D (табл. 3.). Залежно від місця дії договору 
страхування базові страхові премії, представлені у 
табл. 3, множаться на відповідний коефіцієнт k. 

Страхові тарифи для країн Шенгенської угоди не 
відрізняються від тарифів, наведені у табл. 2, 3. 

Розміри надбавок залежать від місця дії договору 
страхування (табл. 4.)  

Добровільні і усвідомлені зміни програми, страху-
вання у бік збільшення страхового покриття суттєво 
покращать непросте положення українського туриста 
у разі настання страхового випадку за межами України. 
За таких обставин, що тарифи страхування туризму в 
Україні досить низькі, зміни програми страхування 
призведуть до несуттєвого збільшення загальної вар-
тості путівки.  

Проведемо простий розрахунок різниці у страхо-

вому платежі за один день за програмами В і С: 

1,8 (В) -1,48 (С) = 0,32 цента. 

Якщо тривалість поїздки становить 5 днів, то різ-
ниця у затратах на страхування буде:  

0,32*5 = 1,6 дол. США,  

або (за курсом 1 дол. США = 28.40 грн) приблизно 45 грн.  

У разі купівлі путівки, наприклад, у Туреччину за 
1000 дол. США її подорожчання в зв’язку з вибором 
нової програми страхування складає всього 0,20 %. 

Проведемо схожий розрахунок збільшення витрат 
туриста, пов’язаних з вибором програми страхування D. 
Різниця між обов’язковим варіантом В і варіантом D 
складає:  

3,2-1,48 = 1,72 дол. США на день.  

Таким чином, у разі поїздки на 5 днів турист опла-
тить різницю у страховці розміром: 1,72*5=8,6 дол. 
США, що складає приблизно 240 грн. На прикладі тієї ж 
путівки у Туреччину підраховуємо, що подорожчання 
путівки за рахунок зміни страхової програми складає 
0,86 %. У табл. 5 показані результати розрахунків по-
дорожчання путівки з тривалістю перебування за кор-
доном протягом 13 днів залежно від вибору більш 
дорожчого і надійного тарифу страхування.  

Таблиця 2 
Середні базові страхові премії по договорам страхування за один день дії страхового захисту, дол. США 

[сформовано автором] 
Термін дії 

страхового захисту, 
днів 

Страхова сума, дол. США 

 5000 10000 15000 30000 
1-5 0,25 0,262 0,41 0,52 
6-7 0,24 0,26 0,31 0,48 
8-13 0,23 0,245 0,3 0,46 

14-16 0,21 0,23 0,29 0,43 
17-30 0,20 0,22 0,26 0,41 

Таблиця 3  
Базові страхові премії по договору страхування по програмам В, С, Д за один день, дол. США 

[сформовано автором] 
Термін дії страхового 

захисту 
Страхова сума 30000 дол. США 

Програма страхування 
 В С D 

1-5 1,48 1,8 3,2 
6-7 1,13 1,7 3,0 

8-13 1,05 1,6 2,6 
14-16 0,99 1,5 2,4 
17-30 0,92 1,4 2,20 

Таблиця 4 
Розмір надбавки до базової страхової премії в залежності від місця дії страховки 

Місце дії договора 
Розмір надбавки, % від страхової 

премії 
Коефіцієнт коректування 
страхової премії, k 

Європа, Єгипет, Алжир, 
Марокко, Туніс, Туреччина, Ізраїль 

0 1 

Африка, виключення Єгипет, 
Алжир, Марокко, і Туніс 

60 1,6 

Країни Азії 50 1,5 
Країїни Північної та Південної 

Америки, Куба 
100 2 
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Таблиця 5 
Подорожчання путівки в залежності від вибору програми страхування 

Країна 

Страхова сума 30 000 дол. США 
Програма страхування 

А 
Подорожчання 
путівки (А і В) 

В 
Подорожчання 
путівки (В і С) 

С 
Подорожчання 
путівки (С і D) 

D 

Європа, Єгипет, 
Алжир, Марокко, 
Туреччина, Туніс, 

Ізраїль 

5,98 7,67 13,65 7,15 20,8 13 33,8 

Країни Шенгенської 
угоди 

5,98 7,67 13,65 7,15 20,8 13 33,8 

Країни Азії 8,97 11,505 20,475 10,725 31,2 19,5 50,7 
Африка, виключення 

Єгипет, Алжир, 
Марокко, Туніс 

9,568 12,272 21,84 11,44 33,28 20,08 54,05 

Країни Північної та 
Південної Америки, 
виключення Куба, 

Австралія 

11,96 15,34 27,30 14,3 41,6 26 67,60 

Австрія 13 
Програми не виконуються Австрія, горнолижні 

курорти 
26 

 
Таким чином, у разі використання найдорожчої з 

наведених у таблиці програми D подорожчання 
путівки для туриста, який відправляється в Туреч-
чину на 13 днів складає 20,15 дол. США. Або за ціни 
путівки у 1000 дол. США, приблизно 3 % її вартості. 
За цих обставин турист, опинившись в складній си-
туації за межами України, отримує суттєву підтримку 
у вигляді надання не тільки медичної, але й юридич-
ної, адміністративної допомоги. 

Потрібно нагадати, що при виїзді за кордон, стра--
хова компанія може забезпечити туристу ще й стра-
хування фінансових ризиків, пов’язаних з втратою 
багажу, непередбачуваною відмовою від поїздки або 
достроковим поверненням до постійного місця про-
живання. Окрім того, існує маса спеціальних програм 
страхування. Однак пропозиція таких послуг в ук-
раїнських страхових компаніях майже відсутні.  

ВИСНОВКИ 
У результаті проведеного в роботі аналізу ситуації 

на ринку страхування туризму і виконаних розрахунків 
можна зробити наступні висновки і сформулювати 
деякі рекомендації:  

1. Обґрунтована доцільність вибору туристом, виїж-
джаючим за межі України, максимально повного 
пакету страхових послух. 

2. Показано, що низькі тарифи страхування пос-
луги за всіма програмами страхування забезпечують 
незначне подорожчання загальної вартості путівки  

3. Туристам, які надають перевагу активному від-
починку, для впевненого забезпечення своєї безпеки 

пропонується вибирати не базове страхування, а ви-
магати від свого туроператора оформлення страхо-
вого полісу, який передбачає максимально можливе у 
конкретній ситуації страхове покриття.  
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